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Édito
Le marché progresse toujours, oui mais…  ! 

 L’Association française des industries de la salle de bains a présenté les résul-

tats annuels de la filière de la salle de bains pour 2022. Bonne nouvelle : le marché 

maintient sa dynamique de croissance pour s’établir à 2,011 milliards d’euros. Si ce 

chiffre reste en progression avec (seulement) +1,4 % par rapport à 2021, sa hausse est 

particulièrement notable comparée à 2019, année de référence, avec + 10 % de crois-

sance (en valeur). 

Dans le détail, la robinetterie reste le premier segment en chiffre d’affaires du 

marché total avec 34 % du marché, suivi des catégories Espaces douches (28 %) et des 

pièces céramiques (21%). Et parmi les catégories en croissance (en valeur), les portes 

et parois affichent une progression de 6%, suivies de la robinetterie de +2 % et des 

meubles, +2 %.    

En volume, 2022 est en légère baisse avec 25,3 millions d’unités vendues, soit une 

baisse de 7 % par rapport à 2021, année historique pour les professionnels qui bénéfi-

ciaient d’une conjoncture favorable aux transactions immobilières. Toutefois, là encore, 

le marché reste en progression avec + 4 % de croissance comparé à l’année 2019. 

 

Bonne nouvelle : le négoce professionnel maintient toujours son leadership avec 

près de 2/3 des ventes réalisées en 2022. 

Pour Coédis, la fédération des distributeurs en sanitaire, chauffage et électricité, 

les ventes réalisées en 2022 par leurs adhérents sur le secteur de la salle de bains, éta-

blies à 1,84 milliard d’euros, sont en croissance de +3,1 % par rapport à 2021. Si Coédis 

estime que le négoce sanitaire a bien résisté, le bilan 2023 s’annoncerait moins favora-

ble, notamment du fait de la contraction du marché de l’immobilier neuf et ancien. 

Néanmoins, l’arrivée de Ma Prime Adapt’ est considérée comme une opportunité, avec 

des millions de logements à adapter. 

Pour revenir sur les chiffres AFISB (qui se veulent une estimation globale du mar-

ché de la salle de bains, tous réseaux de distribution confondus), sur le plan des fabri-

cants, les marques nationales continuent de susciter l’engouement avec 71 % des 

ventes réalisées (1 421 000 millions d’euros). Les marques distributeurs absorbent le 

dernier tiers avec 29 % du marché. Des chiffres quasi stables depuis 2014. 

 

Le bilan global est donc plutôt positif, même si 2023 a plutôt mal démarré… Il 

reste à maintenir les efforts de professionnalisation comme le dit si bien Hubert Maitre, 

secrétaire général de l’Afisb : « La salle de bains : c’est un métier à 100 % ». Avec de 

équipements de plus en plus techniques, un mixage de plusieurs marques pour une 

même réalisation, des exigences esthétiques importantes de la part de la clientèle, il est 

évident que les compétences doivent être multiples.  Le sanitaire est un métier qui ne 

s’improvise pas ! 

Avec, en plus, les possibilités de conception en 3D, les projets présentés en réalité 

virtuelle et les innovations des fabricants de notre secteur d’activité (en matière d’éco-

nomie, d’efficacité, de praticité…), il est, plus que jamais, nécessaire de se former, de 

monter en compétences, d’aller de l’avant pour des réalisations premium. 

En exigeant à la fois sécurité, hygiène, confort et plaisir, la clientèle privée et les 

usagers du public en demandent beaucoup. Un défi qui sera, n’en doutons pas, relevé ! 

 

Virginie Bettati, journaliste.
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Filière Pro – Design et beau… c’est la même 
chose ? 
Gabrielle Almeida – Pas vraiment. La beauté est 
subjective alors que le design, pour un équipement 
sanitaire, est intemporel et épuré afin de correspon-
dre au goût de tous, de façon objective. Notre 
expertise nous a permis d’allier notre expérience 
sur les besoins des collectivités avec cette exigence.  
Il s’agit incontestablement d’une montée en 
gamme, mais aussi, pour les nouvelles généra-
tions, de leur garantir une « expérience ». En effet, 
ces nouveaux utilisateurs sont plus attachés à 
cette notion d’expérience qu’à celle de « résultat ». 
Le design est donc devenu un moyen indispensa-
ble pour les contenter. 
 
Filière Pro – Concrètement, pouvez-vous donner 
des exemples ? 
Gabrielle Almeida – Chez Delabie, toutes nos 
gammes répondent à l’ensemble de ces attentes. 
Mais ce n’est pas tout puisqu’elles sont aussi 

capables de se combiner pour s’harmoniser entre elles. Il ne faut 
pas non plus oublier les installateurs : nos équipements sont sim-
ples à installer et à maintenir. 
La robinetterie BINOPTIC par exemple, est une gamme complète 
de robinets et mitigeurs sur vasque ou muraux de différentes hau-
teurs qui affiche une finition chrome noir mat ou chromé. Dans les 
mois à venir, elle sera également déclinée en finition « brossé » 
avec le lancement du BINOPTIC 2. Cette nouvelle gamme dispo-
sera notamment de l’électrovanne et du module électronique direc-
tement intégrés dans le corps de la robinetterie.  
Le mitigeur de lavabo temporisé monocommande TEMPOMIX 3 
verra le jour en deux nouvelles versions « moyenne » » et « haute ». 
Ces hauteurs de goutte permettront des installations pour vasques 
semi-encastrables et à poser, particulièrement tendances. 
 
Filière Pro – Des produits ont même été primés pour leur design 
remarquable ! 
Gabrielle Almeida – Effectivement. C’est par exemple le cas de 
notre nouvelle armoire 4 fonctions qui a été primée lors du 
concours ICONIC AWARDS 2023. Elle a d’ailleurs été déclinée en 
version 3 fonctions depuis, c’est-à-dire sans robinetterie pour 
répondre aux besoins de rénovation. La version 4 fonctions remplit 
à la fois les fonctions de miroir, distributeur de savon automatique, 
robinet automatique (avec programme de rinçage périodique anti-
prolifération bactérienne) et sèche-mains à air pulsé ! Elle apporte 
ainsi une réponse à 100 % des critères de la collectivité tout en affi-
chant un design à la fois attractif et irréprochable. ■ 

 
Propos recueillis par Virginie Bettati
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Filière Pro - Les exigences de la collectivité sont 
toujours aussi importants ? 
Gabrielle Almeida – Oui, et quelle que soit cette 
collectivité. La conjoncture, que nous connaissons 
tous, conduit à faire toujours plus d’économies 
d’eau et d’énergie, de concevoir des équipements 
encore plus durables et résistants, de prévoir une 
maintenance facile et d’assurer un maximum 
d’hygiène aux utilisateurs.   
Face à ces exigences, les utilisateurs souhaitent 
quant à eux se sentir comme chez eux dans ces 
lieux publics. Pour y parvenir, l’intégration du des-
ign devient donc obligatoire. Les architectes, les 
maîtres d’ouvrage et tous les décideurs sont 
conscients qu’il n’est plus envisageable de se pas-
ser de cet atout pour satisfaire les utilisateurs, 
mais aussi pour valoriser leurs établissements et 
les faire respecter. 
 

Si les impératifs de fonctionnalités sont des prérequis pour les équipements sanitaires en collectivité, 
le design le devient aussi. Gabrielle Almeida, Responsable de gamme Lieux Publics, évoque avec 
justesse et précision ces enjeux en apportant un éclairage sur l’importance de l’expérience clients.

Delabie : Les nouveaux enjeux  
du sanitaire collectif

Gabrielle Almeida,  
Responsable de gamme  
Lieux Publics.
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Quelles sont donc les nouveautés de cette 
dernière génération sortie en octobre dernier ?  
Rodolphe Artero – Ses toutes nouvelles touches 
sensitives (dont le design rappelle celui des gammes 
de plaques de déclenchement WC), qui offrent une 
grande facilité d’utilisation : il suffit d’effleurer une 
des touches pour déclencher la chasse d’eau 
correspondant au volume d’eau nécessaire. 
Ensuite, son habillage périphérique en aluminium 
brossé ou en aluminium noir chromé, qui donne 
un aspect résolument moderne du coin toilettes. 
Enfin et surtout, ses nouveaux éclairages prépro-
grammés, basés sur la combinaison de l’intensité 
et de la température de la lumière, sont capables 
de créer l’ambiance parfaite, de jour comme de 
nuit et permettent notamment de ne pas avoir à 
allumer de plafonnier lors des levers nocturnes. 
Leur compatibilité avec l’interface Dali (Digital 
Addressable Lighting Interface ou interface d’éclai-
rage numérique adressable en français) permet de 
les synchroniser aux éclairages d’armoires de toi-

lette ou de la pièce où il est installé. Cette fonctionnalité garantit une 
coordination parfaite entre toutes les sources de lumière de la salle 
de bains et des toilettes, créant ainsi une atmosphère harmonieuse. 
 
Tout devient donc possible grâce à la connectivité ? 
Rodolphe Artero – Presque ! L’interface Bluetooth désormais pro-
posée en standard autorise le pilotage de plusieurs fonctions : 
– réglage de l’ambiance lumineuse en continu, de la lumière 

d’orientation à la lumière du jour ; 
– sélection de la couleur de la lumière sur une échelle continue 

allant du blanc chaud au blanc froid ; 
– détermination de l’intensité et de la durée de fonctionnement de 

l’aspiration des odeurs pour éviter les désagréments olfactifs ; 
– définition des horaires pour adapter de manière optimale le com-

portement de la lumière et de l’extraction des odeurs en fonction 
de l’heure du jour ou de la nuit. 

– réglage du rinçage forcé pour entretenir la cuvette même si la 
salle de bains ou les toilettes ne sont pas utilisées pendant de 
longues périodes. 

 
Le rinçage forcé, est-il aussi une nouveauté pour le résidentiel ? 
Rodolphe Artero – Oui, il s’agit d’une fonction intermittente intégrée. 
Au-delà de l’entretien régulier de la cuvette en cas de non-utilisation 
prolongée, cette caractéristique assure également que l’eau ne 
stagne pas dans les canalisations ni dans le réservoir. C’est la fonc-
tion idéale pour les résidences secondaires afin de garantir hygiène 
et bien-être. Elle est d’ailleurs désormais disponible en option sur la 
plupart de nos bâti supports. ■ 

Propos recueillis par Virginie Bettati
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Filière Pro – Monolith existe déjà depuis plus de 
dix ans ! 
Rodolphe Artero – Effectivement, et il n’a jamais 
cessé d’évoluer. Ce panneau mural de très faible 
épaisseur qui inclut toutes les fonctionnalités 
nécessaires aux toilettes a été inventé et présenté 
pour la première fois en 2012 sur le salon 
Idéobain. Grâce à ses deux hauteurs, de 101 et 
114 cm, c’est un équipement qui a permis à 
l’époque de réaliser de nombreuses rénovations 
(en venant par exemple masquer un bâti support 
d’une ancienne installation), mais aussi de rassu-
rer les propriétaires sur l’accessibilité du méca-
nisme et du réservoir, puisqu’il vient en applique 
sur le mur, sans encastrement. Sa capacité à rece-
voir une cuvette au sol ou suspendue, ou même 
lavante, le destine à toutes les configurations et à 
toutes les attentes. Extra-plat, il a toujours affiché 
une grande élégance avec des touches de com-
mandes quasi invisibles et une palette de finitions 
se déclinant en quatre habillages verre (noir, 
blanc, gris velouté et sable gris) et deux habillages en grès céra-
mique (aspects béton et ardoise), toutes coordonnables à celles 
des meubles et des équipements de salles de bains. Bien sûr, il 
bénéficie aussi de toutes les innovations Geberit : ajustement du 
volume de chasse de quatre à six litres pour le grand volume de 
chasse et trois litres pour le petit volume en réglant directement le 
mécanisme, système d’aspiration d’odeurs ajustable en intensité et 
éclairage d’ambiance pour préserver l’intimité. 
 

Il avait déjà tout pour lui dans les versions précédentes, mais cette toute dernière génération touche 
à la perfection en créant, en plus, l’ambiance ! Avec lui, Geberit marque une fois de plus son 
incontestable supériorité sur le marché pour réinventer le coin toilettes. Rodolphe Artero, 
responsable marketing, nous détaille ce petit bijou ! 

Monolith Plus de Geberit : le panneau 
nouvelle génération connecté 

Rodolphe Artero, 
responsable marketing.
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Monolith Plus 
illustre 
parfaitement  
le savoir-faire 
de Geberit  
en associant 
technologie  
et design.©
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Filière Pro – Comment se positionne l’offre 
Kinedo ? 
Nicolas Legros – Notre offre est déjà capable de 
répondre à presque 100 % des demandes sur ce 
marché, avec tous les équipements pour des 
douches accessibles : parois sans seuil à ouverture 
totale, receveurs extra-plats ou zéro ressaut, poi-
gnées de maintien, douches hybrides sans oublier 
les pompes de relevage qui permettent d’installer 
une salle de bains n’importe où.  Dans cette offre, il 
est possible de choisir entre le « tout en un » avec le 
Kinemagic pour une adaptation sans gros travaux 
en 24/48H, ou pour une solution « à composer » 
selon les contraintes et affinités de l’utilisateur. 
Nos solutions vont donc bien au-delà du simple 
remplacement d’une baignoire par une douche. 
Avec des gammes complètes et un savoir-faire 
historique sur ce type d’adaptation, Kinedo est 
donc prêt à répondre aux exigences d’octroi de 
cette nouvelle aide mettant en avant une obliga-
tion de résultat – et non de moyens - pour faciliter 

le maintien à domicile.  
 
Filière Pro – Comment allez-vous accompagner tous les acteurs 
qui interviendront sur ce marché ?  
Nicolas Legros – Par l’information et la formation à tous les niveaux 
et notamment celles des AMO qui restent les principaux prescrip-
teurs, même si les particuliers auront tendance à d’abord faire 
appel à leur installateur. Nous avions déjà édité des brochures 
reprenant les équipements spécialement adaptés. Nous allons éga-
lement créer des listes sur notre site internet qui viendront synthé-
tiser nos solutions. Nos équipes sont prêtes à apporter leur aide et 
à répondre à tous les besoins en formation, y compris auprès de 
nos distributeurs. 
Nous avons également un partenariat avec Handibat et Silverbat 
afin de proposer le meilleur en évitant tous les problèmes et mau-
vaises préconisations. ■ 

Propos recueillis par Virginie Bettati
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Filière Pro – Cette aide était très attendue 
Nicolas Legros – Oui car elle va intervenir presque 
deux ans après l’abandon de la loi Grand âge et la 
fin de l’aide Action Logement. Géré par l’Anah, le 
dispositif Ma Prime Adapt a choisi dès le début 
d’impliquer des artisans, des ergothérapeutes, des 
aidants mais aussi des industriels pour connaître 
les vrais besoins des personnes âgées, handica-
pées ou atteintes d’une pathologie invalidante et 
les réponses possibles. Placé sous la vigilance 
(obligatoire) d’un assistant à maîtrise d’ouvrage 
agréé Anah, il bénéficiera d’une enveloppe d›envi-
ron 300 millions d’euros pour la première année. 
L’aide se veut d’un accès simplifié mais encadré 
afin d’éviter toute dérive. 250 000 logements 
seront adaptés d’ici 2027 (pour un coût de 1,5 mil-
liard d’euros) et 680 000 d’ici 2032. Au total, avec 
l’effet d’entrainement de Ma Prime Adapt, ce sont 
plus de deux millions de logements qui sont visés 
d’ici 2032. Le marché à venir est donc conséquent, 
sachant que la salle de bains et les toilettes repré-
sentent entre 60 et 70 % des financements des travaux nécessaires 
dans le cadre d’une adaptation du logement.  
Côté artisan, il faut préciser qu’aucun label ne sera imposé, mais 
ceux que l’on connaît – Handibat et Silverbat (portés par la Capeb), 
les Pros de l’accessibilité (par la FFB), … – seront recommandés et 
mis en avant. 
 

Le 1er janvier 2024 sera lancée Ma Prime Adapt destinée aux seniors et aux personnes en situation 
de handicap. Cette aide qui vise à financer des travaux d’adaptation en logement individuel a d’ores 
et déjà généré de très nombreuses attentes de la part des installateurs, des assistants à maîtrise 
d’ouvrage et des distributeurs. Nicolas Legros, Brand Manager nous explique pourquoi et comment 
Kinedo peut les accompagner sur ce futur marché. 

L’indispensable expertise Kinedo  
pour Ma prime Adapt 

Nicolas Legros,  
Brand Manager.
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Paroi Smart Design A/P avec accès d’angle pivotant sans seuil  
et receveur extra plat Kinesurf
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Le Livre blanc « Douche Senior » : un guide 

digital de 15 pages disponible sur le site 

internet Kinemagic.fr avec tous les conseils 

pour implanter une douche sécurisée.  

La brochure spéciale « Adaptation de la 

salle de bains » avec toutes les solutions 

d’adaptation du logement au vieillissement.





Au total, ce sont quatre modèles Divina qui sont 
proposés, du 2 au 6 places. 
Il faut signaler également, sur les deux plus 
grands modèles, le clavier de commande et le 
skimmer dissimulés sous une tablette rabattable. 
 
Filière Pro – Parlez-nous des deux dernières 
nouvelles gammes de spas qui viennent tout 
juste de sortir 
Michel Perrier – Il s’agit de la ligne « Vita » avec un 
positionnement moyen de gamme au design clas-
sique. Plus simple et plus accessible, elle s’an-
nonce avec des lignes pures et accueillantes, tout 
en disposant toujours des technologies 
Chromolight, de l’audio Bluetooth, d’un module 
Wi-Fi et d’un système de purification UV intégré. 
Des meubles coordonnés, comme pour Divina, 
sont également proposés. La qualité est toujours 
au rendez-vous pour un bien-être au quotidien 
sans compromis.  
Avec la ligne Moon, c’est à la fois une technologie 

différente et des destinations étendues qui sont offertes. En effet, 
son système hydraulique à débordement et sa filtration à sable lui 
permettent d’équiper la collectivité. L’équipement, en se voulant le 
plus poussé technologiquement, incarne parfaitement l’évolution 
continue de la famille des spas d’extérieur. Son design et ses fini-
tions signés par le designer Simone Micheli en font un produit 
d’exception. Outre les finitions extérieures des tabliers telles que 
Natural Touch avec effet bois en Chêne Alpin et Chêne Béton, ainsi 
que les couleurs uniformes et matérielles avec effet soft touch Oxid 
et Quartz, il y a l’effet argile dans les couleurs Cenere, Polvere et 
Tortora. Cette précieuse finition, utilisée spécifiquement pour l’ac-
cord parfait avec la gamme de meubles, confère à Moon une 
sophistication esthétique inégalée. La palette de finitions est 
encore complétée par la sélection Fiber-Cross, avec une texture 
textile et naturelle, disponible en trois couleurs : Light Grey, Warm 
Brown et Steel. 
 
Filière Pro – Où cette offre spas est-elle disponible ?  
Michel Perrier – En Italie bien sûr puisque la totalité de notre produc-
tion est réalisée entièrement dans nos usines à Mantoue. Notre 
deuxième marché est celui de la France et plus largement celui de 
l’Europe, avec le Benelux, l’Espagne et l’Allemagne. Le négoce reste 
exclusivement professionnel, chez nos partenaires distribuant déjà 
nos parois de douche de douche, cabines de douche et baignoires.  
Il faut aussi préciser que nous poursuivons nos innovations sur la bal-
néo, toujours avec le design à l’italienne et la qualité qui caractérisent 
Novellini. 2024 sera l’occasion de poursuivre notre développement 
sur le wellness avec des cabines de saunas et des hammams ! ■ 

 
Propos recueillis par Virginie Bettati
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Filière Pro – On connait surtout Novellini pour 
ses douches depuis près d’un demi-siècle et ses 
baignoires balnéos depuis 1988, mais les spas, 
c’est vraiment nouveau ! 
Michel Perrier – Oui, en France nous ne sommes 
pas encore identifiés en tant que marque spécialiste 
du « bien-être » et pourtant cela fait partie de notre 
métier. Novellini, notamment du fait de ses fabrica-
tions historiques, possède déjà toute la technologie 
nécessaire au thermoformage des coques et l’ex-
pertise de l’hydromassage. Il était donc intéressant 
pour nous de toucher un marché dynamique avec 
des équipements bénéficiant de notre savoir-faire 
tant sur la technologie que sur le design.  
 
Filière Pro – C’est la ligne Divina qui a débuté la 
gamme outdoor ? 
Michel Perrier – Effectivement, il y trois ans à peine. 
Les spas Divina présentent toute la qualité et la 
technologie inhérentes à notre marque : jets hydro-
massants de différents types à intensité réglable 
pour des massages ciblés et personnalisés, traitement de l’eau 
Aquaclean (associant UV et ozone) et chromothérapie Chromolight, 
sans oublier des fonctions uniques telles que le module audio 
Bluetooth et le Wi-Fi intégré pour la gestion à distance.  
En plus, ces spas Divina affichent un design très novateur, notam-
ment grâce à une sélection d’habillage luxueux, des appuie-têtes et 
des banquettes en textile. Très appréciée, cette finition mise au point 
par un designer spécialisé nous a permis de décliner cette possibilité 
sur une ligne d’ameublement coordonnée (chaise-longue, tables-
consoles, marchepieds et colonne de douche extérieure) pour un 
ensemble idéalement intégrable en espace extérieur.  

Avec une production 100 % italienne de spas initiée en 2020, deux nouvelles lignes d’équipements 
annoncées cette année et – c’est un scoop – une avancée supplémentaire sur le wellness dès 2024 
grâce à une gamme de saunas et hammams, Novellini se positionne sur un nouveau marché. 
Découverte de l’offre avec Michel Perrier, Directeur France.

Novellini attaque le wellness 

Michel Perrier,  
Directeur France.
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Le Moon : 7 places (4 assises et 2 allongées + 1 siège « extra ») 
existe en plusieurs finitions des tabliers (Natural Touch,  
Argile naturel ou tissu Fiber-cross).  
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Filière Pro – La connectivité tend en parallèle à se 
généraliser ? 
Eric Langevine – À vrai dire, tout le monde la sou-
haite car c’est un moyen de faciliter la gestion d’un 
parc sanitaire et de faire des économies grâce au 
suivi des consommations. La moindre dérive alerte 
et permet d’intervenir au plus vite. Surtout le sys-
tème permet une détection proactive des mauvais 
fonctionnements pour une maintenance préventive 
sans interrompre l’activité en cours. 
Si le coût supplémentaire qu’elle induit reste encore 
un frein, elle tend quand même à se généraliser. 
Nous avons donc élargi cette solution également 
très pratique pour la désinfection et l’hygiène, le 
cycle de désinfection pouvant être activé à distance 
pour un ou plusieurs robinets. 
Le module de communication se connecte à la 
détection des robinets, permettant une communi-
cation avec tous les autres appareils dans la 
même zone. 
Tous les robinets communiquent avec un boitier 

passerelle dans chaque zone (un par espace sanitaire), qui se 
connecte ensuite au « monde extérieur » via un câble Ethernet. 
Cette application peut être utilisée pour les robinets, distributeurs de 
savon, chasses d’eau, urinoirs et commandes de douche, afin 
de recevoir des notifications en temps réel, d’effectuer le contrôle à 
distance des paramètres, effectuer des analyses et générer des rap-
ports, possibilité de déconnecter un étage entier… 
Et notre gamme design d’urinoirs céramiques à détection radar inté-
grée et invisible est désormais dotée du contrôle Bluetooth sans sup-
plément de prix, pour un paramétrage facile depuis son mobile après 
téléchargement de l’application sur App Store ou Play Store. 
 
Filière Pro – Une nouveauté à annoncer pour le module « tout 
en un » ? 
Eric Langevine – Notre solution module miroir avec tout l’équipe-
ment intégré sans contact (savon, eau, air, papier) présente désor-
mais un voyant indicateur de niveau savon sur son réservoir 
grande capacité de sept litres ainsi qu’un sèche-mains avec moteur 
sans charbon et filtre Hepa. Il est également proposé en version 
« budget », simplifiée et plus économique… 
En parallèle, nous avons développé le lavabo blanc mural Rivage en 
Solid Surface, accessible PMR, avec bonde invisible et crédence. Sa 
forme est étudiée pour une hygiène optimale, sans plage arrière 
pour éviter les éclaboussures, avec tous les angles intérieurs arron-
dis (pour éviter les angles noircis), et le design d’une pente vers fente 
de vidage dissimulé entièrement accessible pour le nettoyage. ■ 

 
Propos recueillis par Virginie Bettati
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Filière Pro – Votre célèbre WC autonettoyant 
Hygiseat a évolué ? 
Eric Langevine – Oui, l’Hygiseat en version au sol 
ou suspendue, avec ou sans bride, reste toujours 
notre équipement emblématique avec toutes ses 
qualités : déclenchement sans contact manuel du 
cycle de lavage, désinfection, séchage du siège et 
de la chasse d’eau, après le départ de l’utilisateur. 
Mais désormais il est disponible avec un double 
volume de chasse et une option d’aspiration des 
odeurs améliorée. Un nouveau mécanisme de 
chasse automatique est également venu faciliter 
l’installation sur bâti-support Geberit existant. Ces 
toutes dernières caractéristiques en font un équi-
pement encore plus économe, hygiénique et sim-
ple à mettre en œuvre pour l’installateur. 
 
Filière Pro – La sécurité fait également partie de 
vos axes prioritaires pour le développement de 
vos équipements ? 
Eric Langevine – Bien sûr et c’est pour cette raison 
que nous avons élaboré une gamme complète en inox (WC, lavabos, 
urinoirs, fontaines et accessoires…) pour les sanitaires publics très fré-
quentés qui exigent ce haut degré de sécurité mais aussi d’hygiène. 
Une ligne complète de robinetterie électronique (avec les distribu-
teurs de savon sans contact au design assorti, et maintenant des 
sèche-mains haute vitesse au mur ou sur plage) a aussi été élabo-
rée en ce sens. Les utilisateurs peuvent se sécher les mains justes 
après les avoir lavées et toute l’eau va dans le lavabo, ce qui sim-
plifie le processus de nettoyage. Grâce au moteur caché du sèche-
mains, seul le bec apparaît sur le mur ou sur le lavabo, créant ainsi 
une nouvelle expérience de salle de bains peu encombrante. 
 

Pour ce spécialiste dont l’expertise concerne exclusivement l’équipement des sanitaires en 
collectivités, des améliorations portant sur l’hygiène, la sécurité, l’économie et le design sont sans 
cesse apportées. Eric Langevine, créateur de Supratech, révèle ses dernières nouveautés pour faire 
face à un marché de plus en plus exigeant.

Supratech : encore des améliorations 
pour le secteur collectif

Eric Langevine, 
dirigeant de la société Supratech
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Le nouveau lavabo design RIVAGE pour module miroir  
ou robinetterie murale





tâche chaque jour sur le terrain pour accompagner 
ces changements bienvenus. Car hormis l’intérêt 
financier, c’est aussi moins de stock à gérer pour 
le grossiste comme pour l’installateur. 
Conséquences : nos ventes en diamètre 15 ont cru 
continuellement en France depuis trois ans ! 
Précisons que, pour la rénovation, nous propo-
sons aussi des adaptateurs qui autorisent très 
aisément l’utilisation de notre standard. 
 
Faciliter le chantier est aussi un moyen 
d’économiser du temps et de l’argent. Que 
propose Viega en ce sens ? 
Stéphane Kling – Pour tous nos raccords à sertir, et 
quelle que soit la gamme, la même empreinte de 
mâchoire est utilisée pour tous les métaux (cuivre, 
Inox, bronze, acier…). Grâce à un seul outil au lieu 
de plusieurs comme cela peut-être le cas par ail-
leurs, nous minimisons donc l’investissement dans 
le matériel pour l’installateur. Cet avantage, pour 
tous les systèmes à sertir des diamètres du 12 au 

108 mm, permet ainsi de gagner jusqu’à 80 % de temps. 
Il faut signaler également notre système de sécurité breveté SC 
Contur, qui garantit l’apparition de fuites sur les raccords non sertis 
par mégarde. Immédiatement repérés lors de la mise sous pres-
sion de l’installation, ils peuvent être sertis a posteriori. En plus 
d’assurer une sécurité totale sur toute la plage de test normative, 
c’est un temps important gagné en évitant d’avoir à vérifier les ser-
tissages individuellement. 
 
La qualité Viega est elle aussi structurelle ? 
Stéphane Kling – Absolument. Tous nos raccords, qu’ils soient file-
tés ou taraudés sont en bronze, et non en laiton. Ils offrent une 
robustesse sans faille et une durée de vie élevée. 
Pour le choix du joint, Viega mise aussi sur une qualité maximale, 
car seuls des joints haut de gamme permettent de satisfaire à l’exi-
gence d’exploiter des systèmes de tuyauterie sans entretien pen-
dant tout le cycle de vie d’un bâtiment. Avec seulement trois types 
de joints différents, c’est une solution adaptée pour chaque appli-
cation : l’EPDM principalement pour les installations d’eau potable 
et de chauffage, le HNBR pour les conduites de gaz, de fioul et de 
carburant ainsi que le FKM pour les applications spéciales avec une 
plage de température plus élevée. À noter aussi que le guidage 
cylindrique du tube dans le raccord permet de protéger de façon 
optimale le joint d’étanchéité. Tout est prévu ! C’est d’ailleurs notre 
slogan : « Tout est dans la qualité. Sans qualité, rien ne va ! »  ■ 

 
Propos recueillis par Virginie Bettati
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Filière Pro – La qualité allemande semble 
difficilement accessible à moindre coût… 
Stéphane Kling – C’est pourtant tout l’inverse, en 
raison d’un particularisme typiquement français. 
Alors que toute l’Europe travaille essentiellement 
avec du diamètre 15, la France travaille historique-
ment les diamètres 14 et 16. Face à cette situation – 
et compte tenu des habitudes de pose historiques –
, les distributeurs français ne proposaient souvent 
que les diamètres 14 et 16. Cependant, la produc-
tion massive pour l’ensemble des pays européens 
permet logiquement de positionner l’offre tarifaire 
des pièces de diamètre 15 de 30 à 40 % moins chère 
par rapport aux diamètres précités. Cette différence 
peut même aller jusqu’à une réduction de 80 % sur 
certaines pièces spécifiques ! 
Nous communiquons depuis une vingtaine d’an-
nées sur cette singularité, mais les changements 
d’habitudes demandent du temps. 
Paradoxalement, il était jusque-là relativement 
compliqué de se fournir en diamètre 15 pour les 
installateurs. 
Mais depuis le Covid et les difficultés économiques auxquelles 
notre marché doit faire face, les sensibilités au prix et par là même 
les réflexes changent. Notre équipe commerciale Viega est à la 

Incroyable mais vrai. Avec les solutions Viega de sertissage, le professionnel peut réaliser ses 
installations à moindre coût, en gagnant du temps et avec zéro risque d’erreur. Stéphane Kling, chef 
des ventes national, nous explique comment c’est possible !

La qualité Viega : moins chère,  
plus rapide et plus sûre ?

Stéphane Kling,  
chef des ventes national.
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La facilité et la rapidité du sertissage à froid Viega permettent  
une installation aisée de la tuyauterie, même dans les zones  
difficiles d’accès. 
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SALLE DE BAINS 2023

Geberit : beaux et techniques à la fois  
en version céramique avec Renova ou synthèse avec Olona 

Minimaliste, Olona s’impose avec une qualité d’importance : la facilité 
d’entretien. Il est fabriqué en minéral de synthèse, mélange de poudre 
minérale liée par une résine de synthèse (polyester). Avec son élégante 
couche de gel coat, la pierre de résine est belle au toucher et résiste aux 
taches. De plus, les rayures et autres dommages mineurs peuvent être 
éliminés à l’aide d’un kit de réparation spécial. L’insert d’un filtre à che-
veux dans la bonde Geberit est un autre élément qui facilite le nettoyage : 
intégré sous le cache-bonde, il est facile à retirer et à nettoyer. Sachant 
que Geberit a déjà intégré ce principe dans toute une série de solutions 
d’écoulement. 
Son design épuré, l’unité de sa surface blanc mat le rendent universel. Sa 
bonde est sertie d’une fine bague chromée qui donne l’impression que le 
disque rond est en train de flotter. L’eau qui s’écoule ne laisse aucune 
trace sur le chrome. Son installation peut s’effectuer au sol ou sur pieds, 
sans outil. Il est proposé en formats carré et rectangulaire, en 25 dimen-
sions. Dans la célèbre collection Renova, le receveur ultra-plat à poser ou 
à encastrer est en céramique émaillé des quatre côtés. Décliné en trois 
formes (rectangulaire, carrée ou angulaire), en épaisseur de 45 mm 
(50 mm pour le 140 x 90 cm), il est livré avec le système breveté Install 
Block. Antigliss de série, la ligne de receveurs Geberit Renova est classée 
PN 18 au test de glissance.

Delabie : la colonne de douche  
Sporting Securitherm cumule les succès 

Quadruple succès pour la douche Sporting 2 Securitherm thermostatique 
sans contact ! Le déclenchement et la coupure de l’eau s’effectuent dès 
la présentation des mains devant le détecteur de présence. Cette solution 
simple et esthétique contre les légionelles est venue remplacer la pre-
mière version temporisée, puis électronique sans contact, déjà best-seller 
depuis de nombreuses années. Désormais thermostatique, elle corres-
pond à toutes les attentes d’hygiène et de sécurité actuelles avec sa 
purge automatique toutes les 24 heures. Sa pomme de douche antitartre 
accentue son action hygiénique. Elle a la particularité d’intégrer le miti-
geur thermostatique dans la tête de la colonne de douche. Cette concep-
tion ultra-compacte autorise un gain de place important et une hygiène 
augmentée, sans qu’il soit nécessaire d’effectuer une alimentation avec 
une eau déjà mitigée. En effet, le raccordement en eau chaude et froide 
s’opère directement, avec un mélange immédiat, en évitant toute eau 
stagnante dans les canalisations et dans la colonne de douche. 
C’est un équipement apparent, très facile à installer qui se décline en 
plusieurs versions : arrivées d’eau apparentes pour raccorder par le 
haut devant le mur ou arrivées d’eau encastrées afin de raccorder der-
rière le mur (par le haut ou par le bas). La maintenance est simplifiée 
avec un accès direct aux filtres et aux clapets antiretour. Les robinets 
d’arrêt sont intégrés.  

En conclusion, voici, quelques nouveautés de nos fabricants s’inscrivant dans la tendance du 

marché 2023, par exemple dans le domaine du collectif ou de la douche. Alliant l’esthétique et la 

technique, le dénominateur commun de ces produits est, entre autres, la facilité d’installation et 

le design attractif. 

N’hésitez pas à vous rendre sur les sites internet des fabricants pour en savoir plus !

Quelques produits des fabricants
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www.delabie.fr www.geberit.fr



thétique et fonctionnel. Grâce à l’intégration de toutes les fonctions, dé-
clenchées sans contact, il assure une parfaite hygiène des mains et 
contribue à la propreté des sanitaires : pas de robinetterie visible, l’utili-
sateur n’a pas à se déplacer avec les mains mouillées, l’eau qui goutte 
lors du séchage le fait au-dessus du lavabo.... Des pictogrammes lumi-
neux intégrés au miroir informent et orientent l’utilisateur. 
Entièrement fermé et inaccessible au public, avec composants assemblés 
sur platine robuste inox épaisseur 1,5 mm anti-vandalisme et réservoir 
savon 7 litres facilement accessible pour remplissage. 
Installation rapide, service et maintenance facilités 
 

Viega sublime les rigoles de douche 
Ce fabricant a récemment ajouté quatre coloris à sa désormais célèbre 
gamme de rigoles de douche Advantix Cleviva. Cette évacuation centrale 
innovante pour les douches de plain-pied se décline avec les dernières fi-
nitions ultra-tendance : noir mat, or, cuivre doré et champagne. Le sys-
tème permet aussi de combiner différentes grilles et supports de grille. 
Techniquement, la rigole associe les avantages d’une rigole de douche et 
d’une évacuation centrale. Dans les douches de plain-pied carrelées, elle 
peut donc être placée quasiment n’importe où, de façon centrale, décen-
tralisée ou directement le long du mur. Elle dirige l’eau le long d’un mince 
profilé en acier vers un point d’évacuation central. Cette conception facilite 
l’installation et sécurise l’étanchéité globale. La grille se retire aisément 
pour nettoyer le filtre. 
Les profilés en acier inoxydable sont disponibles en différentes lon-
gueurs : 800, 1 000 et 1 200 mm. Ils peuvent également s’ajuster jusqu’à 
300 mm. Il est ainsi possible de combiner plusieurs rigoles de douches 
en ligne. Les évacuations centrales disposent d’une hauteur d’évacuation 
standard de 95 à 155 mm, tandis que les variantes pour la rénovation 
proposent une hauteur d’intégration de 70 mm pour des sols particuliè-
rement plats. Une version spéciale de 25 mm de hauteur permet même 
d’installer une évacuation d’eau verticale. La performance d’évacuation 
est de 0,4 l/s pour la hauteur d’intégration minimale et va jusqu’à 0,7 l/s 
pour l’évacuation standard. ■ 
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Kinedo : le panneau mural décoratif  
qui se décline en 12 nouvelles finitions 

Les panneaux Kinewall Design existent depuis 2017, mais s’adaptent aux 
tendances grâce à de nouvelles finitions. Cette solution rapide et facile à 
mettre en œuvre par simple collage s’est donc agrandie avec 12 nouvelles 
finitions aluminium (pouvant aussi être mêlées). Elles viennent s’ajouter 
aux 10 existantes en résine multicouche, ainsi qu’à l’offre Kinewall Start, 
réalisée en Biocryl blanc. 
Innovants, ces nouveaux panneaux muraux composites en aluminium de 
3 mm d’épaisseur répondent aux désirs créatifs de chacun et bénéficient 
de toute l’expertise de la marque dans le développement de solutions fia-
bles, fonctionnelles, économiques, pérennes, faciles à vivre (et pour long-
temps, le risque d’encrassement des joints est limité). 
La collection de panneaux aluminium Kinewall Design répond parfai-
tement à la demande de personnalisation des particuliers et aux exi-
gences des installateurs qui peuvent proposer l’exécution de chantiers 
propres, de durée limitée (par rapport à la pose d’un carrelage mural) 
et sûrs (étanchéité garantie grâce aux kits d’installation avec profilés 
supports joints PVC). 
La finition est assurée avec la fourniture de baguettes en aluminium 
chromé pour la périphérie des panneaux. 
 

Parois Novellini : esthétiques et fonctionnelles 
Les parois de douche walk-in Kuadra H Frame en verre 8 mm remplacent 
la barre de renfort standard pour apporter à la paroi les fonctionnalités : 
porte-serviette et/ou étagère. Elles peuvent se fixer au mur ou au plafond. 
Existe en plusieurs finitions : noir mat, blanc mat, silver, chrome (ver-
sion porte-serviette uniquement), or brillant, or rose brillant, chrome 
noir brillant, or brossé, or rose brossé, chrome noir brossé, Inox brossé, 
bronze brossé. 
 

Meuble miroir 3-en-1 chez Supratech 
Destiné aux sanitaires publics, le meuble miroir 3 en 1 associe l’eau, le 
savon et l’air dans un ensemble modulable prêt à poser, compact, es-
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www.kinedo.com www.autosanit.com (Supratech)

www.novellini.fr www.viega.fr



FilièrePro 
5, rue de Conflans  - 94220 Charenton-le-Pont 

Tél. : +33 (0)1 43 68 03 43 - Fax : +33 (0)1 43 68 06 67 
www.filierepro.fr


