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Édito
Une deuxième révolution de la douche  
est en marche 

L’espace douche représente aujourd’hui 45 % du chiffre d’affaires de la 

salle de bains, avec plus 1,2 million de solutions douche vendues, hors PVC 

type établissements de santé. Presque la moitié, c’est dire son importance. 

En progression constante, l’offre produit a suivi et s’est démultipliée pour 

couvrir toutes les configurations à tous les prix que ce soit les douches 

accessibles des salles de bains principales ou les douches des salles d’eau, 

dans les logements de trois pièces et plus. 

La première révolution a porté sur les dimensions de l’espace douche. 

Si la longueur des receveurs a beaucoup grandi pour garantir le 

confort de tous, en neuf comme en rénovation, c’est maintenant la largeur 

de 90 cm qui est devenue le standard minimal. Les parois fixes dites 

« Walk’in » représentent 28 % de l’ensemble des parois. La tendance des 

grandes douches ouvertes est donc plébiscitée. 

Il existe aussi, ne l’oublions pas, de plus en plus de baignoires mixtes 

bain/douche, avec et sans parois ou portes, qui permettent aux usagers 

dont l’espace est contraint de ne pas avoir à choisir entre le bain ou la 

douche. 

Mais la deuxième révolution de la douche est ailleurs. Elle requiert le 

« zéro ressaut » réglementaire dans 100 % des logements neufs. C’est une 

évolution majeure de l’accessibilité pour tous les utilisateurs et pas seule-

ment pour les handicapés. Elle touche techniquement tout le bâtiment avec 

les solutions encastrées dans la chape et partiellement dans la dalle, sans 

plus aucune différence de niveau entre la salle de bains et l’espace douche. 

Les solutions de mises en œuvre sont plus complexes et plus onéreuses, 

notamment à cause de l’étanchéité étendue autour de l’espace douche. Les 

deux guides de l’accessibilité du CSTB pour les douches de plain-pied vont 

être complétés en ce sens et seront disponibles dans le courant du premier 

trimestre de 2022. 

 

Hubert Maitre,  

secrétaire général de l’Afisb,  

Association française des industries de la salle de bains.
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PG et PAC hybride 

L’association Professionnels du gaz 

vient de lancer la mention PAC 

hybride pour reconnaître l’expertise 

des professionnels de ce produit 

d’avenir. Les clients auront ainsi un 

gage de qualité et de 

professionnalisme des entreprises 

qui leur proposeront l’installation 

d’une PAC hybride. 

 

La RE 2020 expliquée 
La FFB lance « Réunion de 

chantier », une websérie, afin de 

décrypter de façon pédagogique 

les objectifs et les impacts de la RE 

2020 pour les artisans et 

entrepreneurs. 

Six épisodes sont consultables sur 

sa chaîne YouTube. 

 

BDR Thermea France  
et Bulane : objectif 
hydrogène 
BDR Thermea France, fabricant 

français et européen d’appareils de 

chauffage domestiques et 

industriels, et Bulane, fabricant 

français d’électrolyseurs innovants 

pour la combustion, ont choisi 

d’unir leurs savoir-faire. L’objectif 

de ce partenariat est de développer 

des innovations technologiques 

afin de décarboner massivement le 

chauffage grâce à l’hydrogène. 

 

Un nouveau point de 
vente pour CDL Élec 
L’enseigne de Saint-Gobain 

Distribution Bâtiment France 

(SGDB France) spécialisée dans la 

distribution de matériel électrique, 

du génie climatique, d’éclairage et 

de produits connectés, ouvre son 

deuxième point de vente en Île-de-

France, à Maisons-Alfort (94).

ACTUALITÉS DE LA PROFESSION
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Application gratuite  
pour le dimensionnement des PAC 

Profeel a mis à disposition des installateurs de pompes à cha-
leur une application numérique, PAC’Réno, pour faciliter le 
dimensionnement et le choix des pompes à chaleur lors d’une 
opération de rénovation d’habitat individuel. Elle est téléchar-
geable gratuitement sur les stores (App Store, Google Play) et 
est également disponible en ligne sur www.pacreno.fr. 
PAC’Réno couvre les principales technologies et typologies 
d’installation présentes sur le marché de la rénovation des mai-
sons individuelles : PAC air/air, PAC air/eau ou eau/eau en sim-
ple service (chauffage) ou double service (chauffage et ECS), les 
installations avec un système d’appoint électrique, ainsi que les 
installations en relève d’une chaudière existante. 
Profeel propose également l’application Sereine systèmes, qui 
évalue la performance énergétique des systèmes d’un bâtiment 
à la réception des travaux. Elle couvre les principaux équipe-

ments de chauffage, eau chaude sanitaire, ventilation, rafraîchissement et éclairage. 
Le programme Profeel a été créé en 2019 pour l’innovation en faveur des économies 
d’énergie dans le bâtiment et le logement. Il est né de la mobilisation de 16 organisa-
tions professionnelles du bâtiment pour contribuer collectivement à la réussite du Plan 
de rénovation énergétique des bâtiments lancé en avril 2018 par le Gouvernement. ■

Observatoire des tendances d’innovation 
dans le BTP 
Impulse Partners, CCCA-BTP et l’OPPBTP se sont associés pour réaliser et publier 
un Observatoire des tendances d’innovation du BTP. Celui-ci décrypte les grandes 
tendances d’innovation, leurs impacts sur les métiers, la sécurité, la prévention et 
la formation. 
Son objectif est de permettre à tous les acteurs de la filière, qu’ils soient industriels, 
constructeurs, entreprises, grandes ou petites, mais aussi centres de formation, fédé-
rations et organisations professionnelles, de comprendre et d’appréhender au mieux 
les principaux champs d’innovation à l’œuvre dans le secteur, pour en faire un vec-
teur de transformation positive et durable. Pour cela, il sera enrichi régulièrement et 
diffusé chaque année. 
Grâce à une étude approfondie des acteurs de l’innovation dans le BTP, 
l’Observatoire révèle que les grandes tendances d’innovation se concentrent autour 
de trois objectifs majeurs : 
– accroître la productivité des entreprises ; 
– réaliser des ouvrages de meilleure qualité ; 
– améliorer la sécurité sur les chantiers. 
La première édition est disponible depuis le 21 octobre sur le site de Prévention BTP 
(www.preventionbtp.fr). ■

En bref

Nouveau catalogue pour Stiebel 
Eltron 
Le tarif 2022 de Stiebel Eltron est disponible en 

format papier et numérique (à télécharger sur le 

site www.stiebel-eltron.fr). Destiné aux 

professionnels, il présente en 248 pages 

l’ensemble de l’offre produits et solutions. Il est 

enrichi cette année de nouvelles solutions 

dédiées au marché du neuf ainsi qu’à la 

ventilation.

En bref
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France Rénov’ : un nouveau service public 
pour rénover son logement 
À compter du 1er janvier 2022, le nouveau service public unique France Rénov’, mis en 
place par le ministère de la Transition écologique, accompagnera les ménages souhai-
tant réaliser des travaux de rénovation énergétique dans leur logement. Prévu dans le 
cadre de la loi Climat et résilience, ce service donnera des conseils neutres, gratuits et 
personnalisés. L’aide Habiter mieux sérénité deviendra MaPrimeRénov’ sérénité. 
L’objectif de ce service est de donner aux usagers un égal accès à l’information, de les 
orienter tout au long de leur projet de rénovation et d’assurer une mission sociale auprès des ménages aux revenus les plus modestes. 
Les informations et conseils délivrés faciliteront la mobilisation des aides financières et permettront de guider les ménages vers des pro-
fessionnels compétents en s’appuyant sur : 
– un site internet unique, france-renov.gouv.fr, qui réunira des informations nécessaires au projet de rénovation, un outil de simulation sur les 

aides financières disponibles, un annuaire des artisans qualifiés RGE (reconnu garant de l’environnement) ; 
– un numéro de téléphone national unique (0 808 800 700) pour joindre les conseillers France Rénov’ ; 
– un réseau de plus de 450 guichets uniques Espaces conseil France Rénov’ répartis sur l’ensemble du territoire. Ce réseau rassemblera les 

espaces conseil Faire et les Points rénovation information de l’Anah (Pris) ; il poursuivra son développement en partenariat avec les col-
lectivités locales. 

Dès le 1er janvier 2022, l’aide Habiter mieux sérénité permettant de soutenir la rénovation énergétique des ménages les plus modestes, et 
prioritairement ceux habitant dans des passoires thermiques, par une rénovation globale deviendra MaPrimeRénov’ sérénité, grâce à : 
– des taux de financement avantageux pour inciter à des travaux ambitieux, jusqu’à 50 % des travaux réalisés, plafonnés à 30 000 €, cumu-

lables avec des primes spécifiques et des aides des collectivités locales ; 
– un gain énergétique minimal de 35 %, attesté par une évaluation énergétique ; 
– un accompagnement individuel systématique ; 
– la possibilité de bénéficier à partir du 1er juillet 2022, des primes CEE par geste ou de la prime CEE Coup de pouce rénovation performante. 
Le barème des aides MaPrimeRénov’ est maintenu au 1er janvier 2022, les logements éligibles sont ceux de plus de 15 ans. Une enveloppe 
budgétaire de 2 milliards d’euros sera consacrée à cette prime en 2022. ■
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Le granulé pour les collectivités 
Propellet, association nationale du chauffage au 
granulé de bois, publie un livre blanc destiné aux élus 
et aux collectivités. Il s’agit de contrer les idées reçues 
sur le chauffage au granulé de bois et de revenir sur 
les mérites de cette solution tant pour ses 
performances que pour ses atouts écologiques. 
Propellet souhaite également encourager les élus à 
soutenir ce mode de chauffage en général. Bien plus 
qu’un simple document, ce livre blanc est un véritable 
outil qui accompagne les élus dans leur prise de 
décision en matière d’énergies. 
 

Groupe Atlantic acquiert Thermic 
Energy 
Avec cette acquisition, le groupe Atlantic confirme son 
développement en Allemagne et dans les technologies 
éco-efficientes. Thermic Energy est connu en 
Allemagne et dans d’autres pays européens pour ses 
ballons de stockage primaires et ses ballons d’eau 
chaude sanitaire, qui sont de plus en plus souvent 
installés dans des systèmes de chauffage et eau 
chaude sanitaire utilisant des énergies renouvelables 
(pompe à chaleur, solaire thermique, biomasse…). 
C’est une fonction de stockage entre la production 
d’énergie renouvelable et l’utilisation d’eau chaude. Il 
s’agit donc d’une solution contribuant à la 
décarbonation du secteur du bâtiment conforme au 
Pacte vert européen, en particulier pour la rénovation 
du parc existant.

En bref
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Question d’Ambiance 
devient Hydropolis 

Depuis le début du mois 

d’octobre 2021, les trois 

showrooms Question d’Ambiance 

sont passés sous enseigne 

Hydropolis, laquelle compte 

désormais cinq magasins dédiés 

aux segments haut de gamme et 

luxe du marché de la salle de 

bains. (Source sdbpro.fr) 

 

Nouvelle politique 
commerciale pour 
Grohe 
Pour renouer des liens étroits avec 

sa distribution historique sans pour 

autant restreindre sa politique de 

vente multicanal, Grohe a scindé 

son offre en trois parties, chacune 

ciblant une clientèle différente : 

– Grohe QuickFix est réservée à la 

distribution grand public et au 

consommateur bricoleur, avec 

nouveaux packagings ; 

– Grohe Professional est destinée 

aux libres-services des négoces, 

dont l’ensemble des produits 

aura été revisité d’ici à la fin de 

l’année 2022, ainsi que les 

emballages, désormais dotés de 

QR codes ; 

– Grohe Spa s’adresse aux 

décorateurs et architectes 

d’intérieur, avec des gammes qui, 

telles Atrio et Allure, seront 

diffusées au travers d’un nombre 

limité de showrooms français, 

dans une optique de distribution 

sélective. L’offre fera l’objet d’un 

lancement au printemps 2022. 

À noter également que le club 

Smart Expert, qui réunit un peu 

plus de 13 000 installateurs, 

s’appelle désormais Grohe+.

En bref Acquabella : la plus grande ligne  
de production automatique de receveurs 
de douche d’Europe
Le fabriquant espagnol de solutions pour la salle de bains continue de s’adapter aux 
nouvelles exigences du marché et a implanté dans son usine de La Vall d’Uixó, la plus 
grande ligne de production automatique d’Europe. Avec 7 500 m2 dédiés exclusive-
ment à la fabrication de receveurs de douche en résine de polyuréthane et charge 
minérale, Acquabella augmente sa capacité de production de 150 %, passant de 
240 000 receveurs de douche par an à 600 000. ■

Nouveau DPE
Le DPE a fait l’objet d’une refonte qui le rend plus fiable, plus lisible, et permettra de 
mieux tenir compte des enjeux climatiques. Le nouveau DPE entre en vigueur le 1er juillet 
2021, il est valable dix ans. 
Il a été décidé d’écourter la durée de validité des DPE réalisés à partir de l’ancienne 
méthode afin de limiter la durée de cohabitation entre les deux méthodes, qui sont dif-
ficilement compatibles. Ainsi, les anciens DPE devraient disparaître progressivement 
d’ici au 1er janvier 2025. 
Les nouveautés : 
– plus de fiabilité. La méthode de calcul a été revue et consolidée et s’applique de façon 

homogène à tous les logements. La refonte apporte donc plus de fiabilité méthodolo-
gique, préalable nécessaire pour rendre le DPE pleinement opposable juridiquement, 
à l’instar des autres diagnostics du bâtiment ; 

– plus de lisibilité grâce à un design plus communiquant. Il prévoit une meilleure lisibilité 
des actions de rénovation énergétique à entreprendre en priorité et propose des scé-
narii de travaux, compréhensibles et pédagogiques pour les propriétaires. Surtout, 
pour plus de transparence, un indicateur mentionne explicitement une évaluation de 
la facture énergétique théorique du logement, sous forme de fourchette. Cet indicateur 
sera obligatoire sur les annonces immobilières à partir du 1er janvier 2022 ; 

– enfin, parce que le DPE acquiert un rôle structurant pour la rénovation énergétique du 
parc de logements, il est nécessaire que la définition des étiquettes et des seuils tienne 
mieux compte de l’ambition nationale de réduction des émissions de gaz à effet de 
serre. À ce titre, le calcul des étiquettes de performance énergétique ne dépend plus 
uniquement de la consommation d’énergie primaire du logement, mais inclut aussi 
une composante climatique en tenant compte des émissions de gaz à effet de serre. ■ 
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Les consommateurs font désormais l’offre !
Selon le rapport 2021 de l’Échangeur BNP Paribas Personal Finance, disséqueur de 
consommateur et décrypteur des tendances d’achat, deux ans de pandémie ont trans-
formé l’un et redéfini les autres. Ainsi, les contraintes d’hier sont devenues les habitudes 
d’aujourd’hui. Le commerce est à un tournant. 
Le consommateur a une vie propre, voire des vies propres. D’après l’Échangeur BNP 
Paribas Personal Finance, plus qu’un simple acheteur, il est aujourd’hui un vendeur, un 
influenceur et… un acteur du changement. Pour les enseignes et les marques, le suivre 
exige non pas une réponse mais plusieurs, avec, en ligne de mire, l’idée qu’il ne faut plus 
se concentrer sur la seule transaction, mais accompagner et trouver le juste équilibre entre 
commerce online et offline. 
C’est le CtoC, qui progresse inexorablement, à travers des plateformes telles Vintage, 
Vinted ou Selency (mode et mobilier), Back Market et Reware (téléphonie)…, dont les chif-
fres d’affaires explosent. La circularité est un nouveau levier d’affaires et les initiatives de 
la part des acteurs historiques se multiplient dans le monde entier. 
Tout le monde se veut vertueux, mais qui l’est réellement ? La question de la légitimité de 
certaines marques ou enseignes se pose, que les labels et certifications, qui se multiplient, 
parviendront – ou pas – à lever. 
Plus que jamais, conclut Matthieu Jolly, responsable Innovation et Services chez 
l’Échangeur BNP Paribas Personal Finance, les enseignes]doivent donc travailler leur poli-
tique d’innovation autour de deux axes : leur métier d’aujourd’hui pour lequel elles doivent 
viser l’excellence opérationnelle pour maximiser leur chiffre d’affaires à court terme, et 
leur métier de demain afin de se singulariser des concurrents directs et indirects en créant 
une préférence client grâce notamment à des services engageants. » ■ 
Source : Extraits de sdbpro.fr

www.hydropolis.fr
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LA PAROLE À…

Habitat : évaluation du marché français 
de la rénovation

L’étude distingue par ailleurs ces dépenses 
par type de bâtiment (maison individuelle, 
logement collectif) et catégorie de clients 
(particuliers propriétaire ou locataire, syn-
dics de copropriétaires, bailleurs sociaux, 
autres gestionnaires). Pour les particuliers, 
cette enquête fait également la part entre 
l’auto-rénovation et l’achat de prestations. 
 
Quels sont les volumes de dépenses 
relevés pour l’année 2020 ? 
Jean-Pascal Chirat – La totalité des 
dépenses de l’année 2020 (75 Mds €) est en 
décroissance de 4,6 % comparativement à 
2019. Le volume de dépenses revient donc à 
celui de 2015. Côté répartition, en pourcen-
tage du volume total des dépenses, apparaît 
une baisse de 2 % de la frange « services-
exploitation », au bénéfice de la catégorie 
« entretien-maintenance ». En pourcentage 
toujours, la catégorie « extension-agrandis-
sement » reste stable (voir tableau 1). 
On notera la part significative de l’auto-
rénovation en matière de travaux privatifs 
et collectifs dans l’existant : elle augmente 
de 10 % en un an et se monte à plus de 
11 Mds d’euros, soit presque 20 % des tra-
vaux d’extension, amélioration et entretien 
réalisés en 2020. 
Dans tous les cas, les particuliers et leurs 
syndics de copropriété occupent une place 
prépondérante en matière de rénovation : ils 
sont à l’origine de près de 88 % des travaux, 
soit une enveloppe de 53 milliards d’euros. 
L’ensemble des travaux concerne en majo-
rité la maison individuelle (57 %). 
 
Comment évoluent plus précisément les 
chiffres comparativement à 2019 ? 
Jean-Pascal Chirat – Particulièrement ver-
sés sur les projets d’auto-rénovation en 
2020 (+10 %), les particuliers ont délaissé 

Filière Pro – Comment intervient 
précisément cette étude ? 
Jean-Pascal Chirat – Depuis 2014, le CAH 
évalue de façon structurée les montants rela-
tifs au marché de la rénovation de l’habitat 
en France. Principalement basée sur le 
Compte satellite du logement (CSL), cette 
recherche a déjà permis de chiffrer le mar-
ché des années 2013 à 2019. Le travail 
engagé a fait l’objet d’un exposé méthodolo-
gique au CAH, aboutissant à la mise en place 
d’un consensus entre différents acteurs du 
secteur de la construction. À compter de 
l’année 2020 et de sa conjoncture particu-
lière, le CAH a souhaité que l’évaluation du 
marché associe le bilan pour l’année écoulée 
à l’orientation pour la suivante. 
 
Quelles sont les données concrètes 
relevées par l’étude annuelle ? 
Jean-Pascal Chirat – Nous mettons en 
exergue les volumes de dépenses par 
finalité (extension et agrandissement, entre-
tien et amélioration, services et exploitation). 

les achats de prestation en direct (-6 %) et 
via les syndics de copropriété (-6 %). 
Les travaux engagés par les bailleurs 
sociaux restent stables. Ils maintiennent, 
voire consolident leurs investissements, 
tandis que les dépenses de service et 
exploitation de l’ensemble de la filière ont 
été réduits de 14 % ! 
 
Quelles tendances pour 2021 ? 
Jean-Pascal Chirat – Rappelons d’abord le 
contexte pour les entreprises : une reprise 
de l’activité engagée dès le troisième tri-
mestre de 2020 avec de vives tensions sur 
le marché des matières premières et un 
coût des matériaux à la hausse. 
Cette situation permet de considérer deux 
scénarios : l’un optimiste avec une dyna-
mique de début d’année contrariée, mais 
une activité qui reste soutenue à la fin de 
2021, l’autre formulé selon une hypothèse 
basse, dans un contexte qui finit par avoir 
raison de l’activité, qui plafonne au cours 
du dernier semestre de 2021. 
On peut toutefois espérer un retour au 
niveau d’activité de 2019. ■ 

 
Propos recueillis par Michel Laurent

Avec le cabinet Quint, le Club de l’amélioration de l’habitat (CAH) vient de mettre en évidence les 
chiffres 2020 du marché français de la rénovation par typologie d’acteurs et par secteur. Jean-
Pascal Chirat, délégué général du CAH, évoque les évolutions remarquables pour cette année très 
particulière, ainsi que les tendances 2021.

Jean-Pascal Chirat,  
délégué général du CAH.
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(Montant en Mds d’euros HT) 2015 2016 2017 2018 2019 2020 

Extension-agrandissement 2,49 2,54 2,61 2,67 2,73 2,67 

Entretien-amélioration 56,32 56,40 57,78 58,98 59,32 58,11 

Services-exploitation 16,19 16,36 16,12 16,51 16,59 14,24 

Total 75 75,3 76,51 78,16 78,64 75,02

Dépenses dans l’existant, par finalité 

Répartition du montant des travaux 
par postes  

(données issues des Échos des 
chantiers par le cabinet Quint).

Poste de travaux CA 2020(%)

Structure 5,9

Toiture 13,3

Façade 11

Ouverture 14,3

Agencement 5,8

Électricité 4,8

Circulation 5,2

Plomberie 12,8

Chauffage 5,5

Aéraulique 0,4

Cuisine 0,8

Peinture 9,6

Revêtement 10,6
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LA PAROLE AU GAZ

pointe. Les émissions de CO2 sont réduites 
toute l’année et les ménages font d’impor-
tantes économies. 
 
Pourquoi l’association Professionnels du 
gaz lance-t-elle cette mention ? 
Romain Ruillard – Dans le cadre d’un projet 
de rénovation, elle aidera d’abord les parti-
culiers à identifier plus directement les pro-
fessionnels qui maîtrisent la PAC hybride 
gaz. Ceux qui souhaitent opter pour ce sys-
tème de chauffage performant auront ainsi 
la garantie d’être accompagnés par des 
professionnels qualifiés. Par ailleurs, cette 
mention devrait contribuer à mettre en 
place un réseau d’experts et assurer le 
développement des ventes. La filière s’est 
fixé un objectif de 7 000 unités vendues à la 
fin de 2022 et 15 000 unités à horizon 2024, 
sachant que le marché actuel tourne 
autour de 4 000 unités par an. 
 
Pourquoi cette mention est-elle proposée 
maintenant ? 
Romain Ruillard – La filière gaz doit prépa-
rer son avenir. Par ailleurs, l’offre proposée 
par les fabricants est aujourd’hui mature et 
relativement large. Enfin, les règles de 
dimensionnement des PAC hybrides vien-
nent d’être clairement établies par les fabri-
cants et validées par l’Afpac et Uniclima. 
 
Pour les professionnels, quel est l’intérêt 
de cette mention ? 
Romain Ruillard – C’est avant tout une 
occasion de se démarquer. La mention 
« PAC hybride » leur offre l’opportunité 
d’afficher clairement leurs compétences et 
leur savoir-faire. Elle valorise leur expertise 
auprès des particuliers tout en leur permet-
tant d’être mieux identifiés par le plus 
grand nombre. 
 
Comment obtenir cette mention ? 
Romain Ruillard – Trois critères sont néces-
saires. Il faut être reconnu PG, être reconnu 
garant de l’environnement dans le domaine 
des pompes à chaleur (RGE PAC) et être 
capable de faire ou faire faire la mainte-
nance du produit via un contrat d’entretien. 
Pour mémoire, environ 7 500 PG sur un 

total de 15 000 sont déjà RGE PAC. 
L’inscription en ligne sur le site PG est sui-
vie d’un test de connaissances sous forme 
de quiz allié à un module de e-learning. 
Afin de bénéficier de la mention, les profes-
sionnels devront s’engager sur les diffé-
rents points comme notamment proposer 
un équipement de PAC hybride aux clients 
qui les sollicitent pour l’installation d’une 
pompe à chaleur air/eau. Ces mêmes pro-
fessionnels du gaz devront également maî-
triser les aides publiques disponibles et en 
informer leurs clients. Les entreprises s’en-
gagent par ailleurs à se former régulière-
ment, notamment avec l’appui du disposi-
tif proposé par l’association PG. Enfin, 
chaque installateur doit s’assurer d’un haut 
niveau de satisfaction des clients. 
Nous souhaitons pouvoir compter sur 
1 000 professionnels titulaires de la mention 
à la fin du premier trimestre de 2022. Une 
centaine d’entreprises a déjà fait ce choix. 
Bientôt, chaque client pourra trouver un PG 
titulaire de la mention grâce à la carte en 
ligne sur le site www.lesprofessionneldu-
gaz.com. ■ 

 
Propos recueillis par Michel Laurent

Filière Pro – Quel est l’intérêt de la PAC 
hybride dans le paysage énergétique 
actuel ? 
Romain Ruillard – Encore peu connue des 
consommateurs, la PAC hybride gaz fait 
fonctionner la meilleure énergie au meilleur 
moment ; c’est, en quelque sorte, le mix 
énergétique au cœur de la maison. Elle 
prendra toute sa place sur le marché de la 
rénovation énergétique. Les scénarios pros-
pectifs à l’horizon de 2050 dévoilés ces der-
niers jours par RTE et l’Ademe confirment 
d’ailleurs l’importance des PAC hybride gaz 
pour garantir à la fois la neutralité carbone 
et l’équilibrage du mix énergétique. 
La PAC hybride allie la maturité et les atouts 
de deux technologies : une pompe à cha-
leur électrique et une chaudière très haute 
performance énergétique (THPE). Grâce à 
son système de régulation intelligent, on 
utilise de manière performante le module 
pompe à chaleur et/ou celui chaudière gaz, 
en fonction des températures extérieures, 
du confort attendu ou encore du prix des 
énergies. Cela évite des appels de puis-
sance supplémentaires sur le réseau élec-
trique et des moyens de production de 

Depuis le 3 décembre 2021, grâce à la mention « PAC hybride », les professionnels du gaz gagnent 
en visibilité sur le marché de la rénovation et captent la confiance des particuliers avec une 
technologie encore peu connue du grand public. Explications avec Romain Ruillard, directeur général 
de l’association PG.

L’association Professionnels du gaz 
lance la mention « PAC hybride »

Romain Ruillard,  
directeur général.
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Pas besoin  
de changer  
les radiateurs… 
Éric Bouvard, président des PG 

et dirigeant d’une entreprise de 

génie climatique : 

« Contrairement à une PAC 

électrique, l’hybride gaz ne 

nécessite pas d’adapter ou de 

changer les radiateurs en 

rénovation. Bénéficiant d’aides 

identiques, elle garantit un 

niveau de confort optimal de 

chauffage en période de grand 

froid, sans oublier le confort eau 

chaude sanitaire. Lorsqu’un 

client chauffé au gaz souhaite 

une PAC, l’hybride est clairement 

la meilleure des solutions. »
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Mention « Gaz vert » : quand la filière 
fait passer le message

Faites passer le message ! 
Une enquête réalisée en juin 2020 auprès 
des installateurs2, montre que 82 % d’entre 
eux disent connaître le gaz vert. 75 % pen-
sent qu’il représente une énergie d’avenir, 
mais seulement 19 % estiment pouvoir en 
parler à leurs clients. C’est encore peu ! 
Surtout quand on sait que les particuliers 
peuvent déjà souscrire une offre de gaz 
vert auprès de l’un des sept fournisseurs 
présents sur le marché. 
 
Pourquoi une mention « gaz vert » ? 
L’objectif d’une telle mention n’est autre 
que d’accroître la notoriété du gaz vert 
auprès du grand public. 
Concrètement, cette nouvelle mention 
donne l’occasion à la filière de déployer 
une marque blanche permettant de confor-
ter la place du gaz dans le mélange énergé-
tique du futur. Pour les prescripteurs, cette 
marque unique fédérera la filière autour 
d’une démarche cohérente. Commune à 
tous les acteurs de la filière, elle incitera les 
clients à soutenir le développement du gaz 
vert en souscrivant à une des offres du 
marché proposant du gaz vert. C’est aussi 
un engagement et une implication dans la 
dynamique énergétique et économique du 
territoire (le logo souligne cet aspect local). 
 

En cours de déploiement 
Acteurs de la construction neuve, promo-
teurs et constructeurs ont été les premiers, 
depuis l’été 2021, à adopter la mention 
« Gaz vert » dans leur charte de communi-
cation. L’usage a d’autant plus de sens qu’il 
arrive dans un contexte où prend place la 
RE2020. 
Dès à présent, ce sont les installateurs 
rénovation partenaires GRDF qui sont invi-
tés à adopter la nouvelle mention. Leur 
contrat de partenariat 2022 inclura l’usage 
de cette mention. Très rapidement au 
début de 2022, les professionnels du gaz 
(PG) partenaires GRDF seront sollicités 
pour adopter plus largement cette 
démarche, puis l’ensemble des installa-
teurs concernés par le gaz. 

Impliqués dans cette démarche, les fabri-
cants vont également s’approprier la men-
tion « Gaz vert ». Les négociants pourront 
eux aussi entrer dans la dynamique et uti-
liser le logo approprié. 
 

Des outils pour les pros 
Le logo s’utilise seul, mais aussi avec un 
bandeau métier spécifique aux profes-
sionnels concernés, afin d’affirmer plus 
encore leur implication. Par exemple, le 
logo installateur inclut un bandeau « ins-
tallateur engagé ». 
Les professionnels se voient alors remettre 
la charte graphique associée au logo, ainsi 
que des outils de communication et des 
éléments de langage sur le gaz vert. 
Dans le courant de 2022, le logo sera asso-
cié à un QR code donnant accès à une page 
web dédiée. Celle-ci délivrera des informa-
tions clés sur le gaz vert et fera le lien avec 
les différentes offres de gaz vert, via le site 
web de l’association PG ou le site du 
médiateur de l’énergie. 
 

Quelle contrepartie ? 
Afin de pouvoir utiliser le logo, le profes-
sionnel signe une charte d’engagement 
spécifique mentionnant les responsabili-
tés respectives. Il s’engage ainsi à faire la 
promotion du gaz vert, à être capable 
d’expliquer ce que c'est (production, 
usage…), à présenter une offre de gaz vert 
et à savoir orienter vers les fournisseurs. Il 
doit aussi connaître les sites de produc-
tion implantés à proximité de son périmè-
tre d’action. ■ 
 

Michel Laurent 

 
1 – Hypothèses de conversion : une consomma-

tion annuelle de 4 MWh/an pour un logement 

neuf et une consommation annuelle de 

12 MWh/an pour un logement chauffé au gaz. 

2 – 367 répondants. 

En France, le gaz vert (appelé aussi bio 
gaz ou biométhane), circule déjà depuis 
plusieurs années dans les réseaux de dis-
tribution. En novembre 2021, les sites de 
méthanisation délivraient une capacité 
d’injection annuelle de 5 833 GWh, équi-
valant à 486 000 foyers existants ou à 
1 450 000 logements neufs se chauffant au 
gaz1. Par ailleurs, de nombreux projets de 
production et d’injection de gaz vert sont 
en préparation. 
Dans le contexte énergétique actuel, l’ori-
gine renouvelable du gaz vert constitue un 
atout qu’il convient de faire connaître à 
l’ensemble des acteurs de la filière, afin 
qu’ils puissent communiquer concrète-
ment vers le client final. 
 

Aucune contrainte à l’usage 
Le gaz est en effet en train de muter vers 
une énergie qui comportera, au fil des ans, 
une part renouvelable de plus en plus 
importante, au bénéfice des installations 
neuves, mais aussi de l’ensemble du parc 
des chaudières existantes. Le gaz vert pré-
sente les mêmes caractéristiques de com-
bustion que le gaz naturel et a donc les 
mêmes usages, sans nécessiter le moindre 
réglage (à la différence de l’hydrogène qui, 
au-delà d’un certain pourcentage, requiert 
des équipements adaptés). 
 

En participant à la décarbonation du gaz naturel, le gaz vert contribue à maintenir le capital sympathie 
des utilisateurs pour cette énergie. Le gaz vert est aussi un signal fort pour rassurer quant à l’usage 
du gaz dans le futur, aussi bien dans les bâtiments neufs que rénovés. Le déploiement actuel de la 
mention « Gaz vert » vient fédérer les acteurs de la filière autour d’une marque blanche, visible, 
explicite et pédagogique.

Ce logo et ses différentes déclinaisons 
illustrent la mention « Gaz vert » en cours de 
déploiement auprès des professionnels de la 
filière gaz.
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en parallèle de notre objectif permanent 
d’innovation. 
Précisons que notre activité même nous a 
conduits à nous sensibiliser certainement 
plus fortement que toute autre entreprise 
du secteur. En effet, travailler sur la qualité 
de l’eau, essentielle à la santé de tous, au 
centre de toutes les attentions tant pour sa 
pureté que pour son économie, nous per-
met de réfléchir en amont. Face à l’accélé-
ration des réglementations et des déci-
sions pour réduire les emballages, notam-
ment celui de l’eau en bouteille, nous 
avons proposé, dès 2019, avec la gamme 
Emmo, des fontaines pour distribuer une 
eau avec une qualité et un goût améliorés. 
Ces solutions permettent d’obtenir de l’eau 
plate ou pétillante, à température ou rafraî-
chie, quels que soient les besoins, puisque 
l’offre se décline en trois gammes : pour 
les particuliers, pour les entreprises, hôtels 
et restaurants ainsi que pour les villes et 
collectivités. 
Il est important de constater que la régle-
mentation n’est plus la seule à intervenir. 
Les utilisateurs attendent surtout des solu-
tions pérennes et sans impact pour l’envi-
ronnement. Les consommateurs devien-
nent désormais décisionnaires. 
Le Covid a freiné nos démarches, mais 
pour 2022 nous allons réactiver toutes nos 
opérations en ce sens ! 
 
Concrètement, quelles vont être vos 
priorités ? 
Jean-Christophe Meynand – Elles vont se 
mener sur plusieurs fronts. Je tiens tout 
d’abord à signaler que nos principaux dis-
tributeurs sont de véritables moteurs pour 
nos objectifs. Ces entreprises sont effective-
ment déjà très investies. En tant que four-
nisseur, il est de notre devoir de poursuivre 
des engagements forts et identiques. 
Nous allons donc d’abord réfléchir diffé-
remment. Un audit complet mené par un 
cabinet spécialisé est en cours, afin de 
connaître notre impact carbone, de définir 
les actions prioritaires à mener, sachant 
qu’il sera nécessaire d’adapter l’entreprise. 

Pour ce faire, Michel Poirel vient d’être 
nommé responsable de QSE-RSE et sera 
désormais impliqué dans tous les ser-
vices : achats, marketing, commercial et 
production (et surtout la R&D). Il est pri-
mordial que chacun soit impliqué. 
Nous avons également prévu d’agrandir 
notre siège social et notre site de fabrica-
tion. La réflexion portera sur l’utilisation de 
matériel plus écologique, sur les moyens 
de transport (véhicules hybrides pour les 
commerciaux par exemple), sur l’élimina-
tion du plastique (il disparaîtra de nos 
emballages dès la fin du premier semestre 
de 2022), etc. Nos propres fournisseurs 
seront aussi engagés au travers d’une 
charte, afin que l’ensemble de la produc-
tion travaille dans le même sens. 
En ce qui concerne notre service recherche 
et développement, une mission d’analyse 
du comportement énergétique de nos pro-
duits et de leur amélioration pour garantir 
encore plus d’économie est programmée. 
Les moyens mis en œuvre sont importants, 
mais ils dirigent actuellement toutes nos 
ambitions pour faire de Talassa une entre-
prise leader dans cet engagement. ■ 

Propos recueillis par Virginie Bettati

Incroyable montée en puissance pour ce fabricant devenu un spécialiste reconnu de l’eau adoucie et 
de boisson. Aujourd’hui, avec une gamme de produits de haute technicité, Talassa prend un nouveau 
virage en s’orientant vers un engagement sur la responsabilité sociétale et sur des actions fortes 
pour la protection de l’environnement. Jean-Christophe Meynand nous fait part de ses ambitions.

Objectif « priorité à l’éco-responsablité » 
pour Talassa

Jean-Christophe Meynand, 
Directeur général.
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Filière Pro – La progression de Talassa est 
assez impressionnante. Pouvez-vous nous 
en rappeler les grandes lignes ? 
Jean-Christophe Meynand – Talassa a été 
créé en 2005. Aujourd’hui, plus de 
11 000 adoucisseurs sortent de notre site 
de production de Brignais (Rhône) par an ; 
un vrai savoir-faire de conception et de 
fabrication avec notamment 3 % du chiffre 
d’affaires affectés à la recherche et au 
développement. Pour le résidentiel, le ter-
tiaire et l’industrie, nous proposons des 
produits connectés (adoucisseurs, filtres 
sous évier, fontaines), des systèmes de fil-
tration, des anti-tartre et une gamme de 
fontaines écologiques avec une marque 
dédiée, Emmo, pour l’eau de boisson. 
Côté pros, 1 000 installateurs sont formés 
par an, 30 stations techniques sont 
agréées, assurant la mise en service, la 
maintenance et le SAV de nos produits. En 
outre, notre politique commerciale claire est 
résolument tournée vers le professionnel. 
 
Cette maturité vous autorise-t-elle 
désormais à passer à l’étape supérieure ? 
Jean-Christophe Meynand – Exactement. 
Nous nous dirigeons vers des actions en 
responsabilité sociétale des entreprises 
(RSE) et en qualité sécurité environnement 
(QSE), ce qui, bien évidemment, se mènera 
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OmegaFlex, propriétaire et fabricant du 
TracPipe, propose du PLT du DN10 au DN50, 
en pack de 5 m jusqu’au touret de 300 m.
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prochainement certifié pour les deux 
classes que couvre la norme NF XP E 29-
826 : les installations de classe 1 (jusqu’à 
500 mbars) et de classe 2 (jusqu’à 2 bars). 
Aujourd’hui, c’est l’unique système à pro-
poser un calibre en DN22 en lieu et place 
du DN20. TracPipe permet ainsi une meil-
leure alimentation des appareils de chauf-
fage et/ou de cuisson que les autres kits 
PLT du marché. 
Côté qualité, il est fabriqué à partir d’un 
acier inoxydable de qualité 304L, sans trai-
tement thermique supplémentaire, lui 
garantissant une robustesse sur les chan-
tiers, tout en conservant une pliabilité faci-
litant sa mise en œuvre. 
Il est jusqu’à 75 % plus rapide à mettre en 
œuvre que les matériaux de tuyaux rigides, 
ce qui permet de gagner en productivité et 
en rentabilité sur son chantier. Sa résis-
tance à l’écrasement et à l’arrachement en 
fait une canalisation gaz semi-rigide sûre, 
véritable alternative aux installations tradi-
tionnelles en cuivre ou en acier. Sa gaine 
jaune de protection offre une résistance au 
feu de 30 minutes, sécurisant encore plus 
la canalisation gaz. 
Enfin, TracPipe a généralement des débits 
de gaz supérieurs à ceux des produits com-
parables sur le marché, offrant la possibi-
lité de réaliser des économies accrues en 
réduisant le diamètre. 
 
La mise en œuvre est-elle aussi facile et 
rapide ? 
Gérald Péronnet – Effectivement, grâce aux 
raccords AutoFlare sans joint démontable. 
Contrairement aux raccords automatiques 
du marché, les raccords mécaniques 
AutoFlare, spécifiques au TracPipe, sont 
100 % démontables et réutilisables, ce qui 
est très utile en cas de réintervention ou de 
maintenance sur l’installation gaz. 
Compacts, ils se mettent en œuvre par ser-
rage mécanique à l’aide de deux clés à 
molette. Ils assurent une excellente étan-
chéité de l’installation gaz grâce à leur 
jonction métal contre métal sur toute la cir-
conférence du tuyau, supprimant ainsi le 
risque de fuite à la mise en œuvre. 

L’absence de joint sur la technologie des 
raccords AutoFlare garantit ainsi une meil-
leure sécurité et durabilité de l’installation 
gaz dans le temps. 
Disponibles dans une large gamme de 
configurations, les raccords AutoFlare sont 
adaptés aux besoins du marché français : 
JPG, JPC, mâle conique, etc. 
 
Avez-vous des objectifs pour 2022 ? 
Gérald Péronnet – Nous finalisons l’étoffe-
ment de notre gamme de raccords et la 
certification permettant une utilisation 
pour des installations jusqu’à 2 bars. Mais, 
au-delà de 2022, d’autres développements 
sont à venir, car il est important de rappeler 
que notre société est engagée sur le mar-
ché français sur le long terme. 
Notre volonté est d’être au plus proche 
des professionnels, distributeurs et instal-
lateurs, avec une large palette de services 
adaptés. Nos équipes assurent d’ores et 
déjà toute la formation technique sur nos 
produits. Nous proposons un service gra-
tuit de dimensionnement des canalisa-
tions et nous apportons une assistance sur 
chantier  également gratuite  pour garantir 
des installations 100 % conformes, en 
toute sécurité ! ■ 

Propos recueillis par Virginie Bettati

Filière Pro – OmegaFlex souhaite revoir sa 
distribution en France ? 
Gérald Péronnet – Oui. L’entreprise a été 
créée en 1975 aux États-Unis. En 1997, une 
filiale s’implante en Angleterre pour inves-
tir le marché européen. TracPipe devient le 
produit leader du marché au Royaume-Uni 
à partir de son introduction en 2000. Il est 
commercialisé en France depuis 2008 et 
figure parmi les premiers à être certifié 
ATG pour le PLT. 
Dès 2003, une politique de distribution est 
mise en place via un partenaire exclusif, 
pour chaque pays. Au début de 2021, 
OmegaFlex a récupéré la commercialisa-
tion de son produit auprès du réseau de dis-
tribution spécialisée dans le chauffage/sani-
taire et dans le gaz, afin d’assurer le rayon-
nement de sa marque en France sur un 
maillage homogène du territoire. 
 
Filière Pro – TracPipe est-il une référence 
dans le monde entier ? 
Gérald Péronnet – Oui, depuis plus de qua-
rante ans pour les installations gaz. Nous 
disposons d’un parc d’installations impor-
tant, notamment aux États-Unis et au 
Japon. La conception robuste de TracPipe 
en fait la solution technique parfaite pour 
réaliser des installations parfaitement 
étanches en gaz naturel jusqu’à 500 mbars. 
Conforme au CCH2007-01, TracPipe sera 

OmegaFlex est l’un des rares fabricants de PLT à commercialiser directement son produit en France. 
C’est aussi et surtout une fabrication européenne, gage de qualité et d’une parfaite adaptation sur 
notre territoire, un engagement fort auprès des professionnels et une expérience de quarante ans. 
La parole est à Gérald Péronnet, directeur marketing France.

OmegaFlex mise à long terme  
sur le marché français 

FABRICANTS
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Zoom sur les régulateurs domestiques 
La série de régulateurs stand alone CRx permet de se positionner économiquement 

sur le marché de la régulation domestique. 

Elle se compose du CRD (sonde extérieure et ambiance sans fil), du CRC (sonde 

extérieure uniquement), du CRB (sonde d’ambiance filaire ou sans fil uniquement) et 

du CRA (sonde de départ uniquement pour de la température constante). 

Le produit historique, 90C-1, d’Esbe est progressivement remplacé par son 

homologue, CRD, plus simple et auto-adaptatif avec sa sonde extérieure et sa sonde 

d’ambiance sans fil. Il bénéficie d’une vraie loi d’eau individuelle calée sur les 

caractéristiques thermiques du logement. 

Ces régulateurs CRx sont disponibles pour montage directement sur vanne trois ou 

quatre voies et, bien entendu, intégrés directement sur les groupes hydrauliques. 

Le dernier-né, le groupe double DAA111, se verra décliné en version directe/régulée 

sur l’extérieur dans le courant de 2022.

FABRICANTS

elle s’utilise donc pour réguler les tempéra-
tures de retour efficacement et optimiser la 
gestion du ballon tampon. 
 
De quoi se compose l’unité et comment 
fonctionne-t-elle ? 
Lionel Gardon – Elle comprend un ensem-
ble de vannes à boisseau sphérique, des 
thermomètres, une pompe et, selon la ver-
sion, une vanne de charge thermique avec 
plage de température réglable, une vanne 
de charge thermique à température fixe, 
une vanne de mélange rotative avec ser-
vomoteur ou une vanne de mélange rota-
tive avec contrôleur de la température. Elle 
effectue la régulation sur deux ports, ce 
qui facilite l’installation en évitant une 
vanne d’équilibrage essentielle et pourtant 
souvent ignorée. Les unités thermiques 
commencent à ouvrir le port A lorsque la 
température de mélange de départ est 
atteinte. Le port B sera fermé si la tempé-
rature sur le port A est supérieure à celle 
d’ouverture nominale de 10 °C. La version 
motorisée de l’unité de charge SFK100 
permet de réguler la température de 
retour en fonction des réglages du contrô-
leur de la chaudière. L’unité avec un régu-
lateur donne la possibilité de gérer la tem-
pérature de retour en fonction des 
réglages du contrôleur Esbe. 
 

Comment l’installer ? 
Lionel Gardon – Elle est conçue pour être 
installée à l’intérieur ou à l’extérieur des 
chaudières, sachant que toute personnali-
sation est envisageable sur demande. Sa 
taille ultra-compacte garantit une pose 
facile et rapide. Une coque isolante est dis-
ponible pour la vanne de mélange rotative. 
Il faut préciser qu’elles sont munies de 
vannes d’arrêt à boisseau sphérique pour 
faciliter les opérations d’entretien ulté-
rieures. Dans des conditions normales, les 
unités ne requièrent aucune maintenance. 
 
Existe-t-il plusieurs versions ? 
Lionel Gardon – Oui, il y a deux versions 
équipées de vanne thermostatique. Le 
SFK110 avec température de mélange fixe 
(températures de mélange disponibles : 
50 °C, 55 °C). Avec la seconde version, la 
température de mélange du SFK120 est 
réglable entre 50 °C et 70 °C. 
La version SFK130 est équipée d’une 
vanne rotative et d’un servomoteur à rac-
corder sur les chaudières équipées. La ver-
sion SFK140 est une unité indépendante 
motorisée avec contrôleur de température 
de retour régulée. ■ 

Propos recueillis par Virginie Bettati

Les chaudières à combustibles solides représentent sans conteste les générateurs les plus 
compliqués à réguler. Avec les kits SFK, le contrôle de température de retour est assuré 
efficacement, en toute simplicité. Lionel Gardon, directeur commercial, nous explique pourquoi ils 
constituent le choix idéal pour ce type d’applications.

Esbe : le kit spécialisé  
pour chaudière bois 

Lionel Gardon,  
directeur commercial.
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Le kit SFK140 version autorégulé avec vanne : 
régulateur CRA et sonde de départ montée sur 
vanne VRG131.
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Filière Pro – À quoi sert exactement le 
kit SFK ? 
Lionel Gardon – L’unité de charge de la 
série SFK100 Esbe concerne les applica-
tions où les chaudières à combustibles 
solides sont utilisées pour alimenter les 
réservoirs de stockage ou ballon tampon. 
Elle permet de protéger les chaudières 
contre des températures de retour trop 
basses. On sait en effet que le maintien 
d’une température de retour élevée et sta-
ble contribue à une plus grande perfor-
mance de la chaudière, à réduire la forma-
tion de goudron et à augmenter la durée de 
vie de la chaudière. Fiable et ultra-précise, 
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de garantie allant d’un à trois ans. Pour 
prolonger la garantie des produits concer-
nés, il suffit de se rendre sur watermatic.fr. 
 
L’orientation vers les professionnels de 
terrain concerne-t-elle également la 
distribution ? 
Bruno Chiaretta – Oui, puisque dès 2000, 
Watermatic a choisi une distribution exclu-
sive via le réseau professionnel plomberie 
sanitaire. Tout est mis en œuvre pour 
accompagner les pros. Cet objectif va 
jusqu’au packaging de nos équipements ! 
Nous les avons récemment entièrement 
revus. De couleur bleu/blanc/rouge pour 
affirmer la fabrication française, ils offrent 
un repérage visuel en quelques secondes 
grâce à une mise en exergue des « + pro-
duit » sur fond rouge, à un flash code qui 
donne un accès direct aux fiches tech-
niques et tutoriels, à des infos techniques 
par pictos clairs et précis (puissance de 
relevage, raccordement des appareils…) et 
à un visuel du produit en situation. 
Nous disposons en parallèle de 96 stations 
techniques SAV agréées, de cinq techni-
ciens basés en France disponibles pour 
toutes les questions techniques et d’une e-
boutique de pièces détachées qui autorise 
des commandes sur notre site internet 
avec un envoi sous 48 heures ! 
 
Le made in France est-il vraiment un atout 
supplémentaire ? 
Bruno Chiaretta – Sans aucun doute, d’au-
tant que, pour Watermatic, il s’entend dès 
la conception grâce à notre bureau 
d’études intégré qui compte cinq ingé-
nieurs techniciens. Ils sont chargés des 
projets de conception, du design, des fonc-
tionnalités et de l’industrialisation. La fabri-
cation est ensuite assurée à 100 % dans 
notre usine, y compris l’injection des 
pièces plastiques. Nous fabriquons égale-
ment nos propres moteurs. Le sourcing 
(uniquement pour les matières premières) 
et la sélection des fournisseurs sont privilé-
giés en France, plus précisément dans la 
région, pour une proximité apte à réduire 
au minimum l’empreinte carbone. 
La fabrication française est à l’évidence un 

gage de qualité essentiel aux yeux du 
consommateur final, mais aussi pour les 
professionnels, qui sont assurés de dispo-
ser d’un équipement sans problème, fiable 
et durable. Nous sommes engagés dans 
une certification « Garantie origine 
France », qui atteste de la provenance et de 
la fabrication en France. Nous avons choisi 
d’aller au-delà des exigences normatives 
avec une qualité de fabrication, des tests 
en laboratoire et une réparabilité maxi-
male. Un engagement de dix ans, par 
exemple, est pris pour garantir le rempla-
cement des composants. 
 
Avez-vous également consenti 
d’importants investissements ? 
Bruno Chiaretta – Toujours dans le but 
d’une amélioration continue, nous avons 
procédé à la robotisation des chaînes de 
production. Il ne s’agit pas de supprimer 
des emplois, mais, au contraire, de réduire 
la pénibilité du travail et de favoriser la 
concentration des opérateurs sur ce qu’il y 
a de plus important, c’est-à-dire la compé-
tence technique. Des investissements très 
lourds sont réalisés chaque année pour 
accroître notre niveau de qualité et de 
compétitivité. 
En parallèle, nous avons mis au point des 
process de rotomoulage en complément 
de l’injection afin d’obtenir des pièces plus 
robustes permettant de s’adapter à de nou-
velles contraintes d’installations. ■ 

Propos recueillis par Virginie Bettati

Filière Pro – Watermatic est d’abord un 
fabricant ultra-spécialisé avec une 
expérience de plus de 50 ans. 
Bruno Chiaretta – En effet. Créé en 1963, 
Watermatic a démarré son activité par la 
fabrication de broyeurs et pompes de rele-
vage. En 1989, un site industriel ultra-
moderne s’est développé sur le site de 
La Ciotat, dans les Bouches-du-Rhône. Il 
vient s’intégrer aux 18 000 m2 bâtis répartis 
en trois usines que compte le groupe 
auquel Watermatic appartient. L’ensemble 
représente près de 150 salariés. 
Aujourd’hui, plusieurs dizaines de milliers 
d’appareils des différentes gammes sont 
produits par an. 
L’objectif a toujours été de proposer des 
solutions pour les secteurs du résidentiel et 
du petit tertiaire avec des équipements 
adaptés aux attentes des pros, très faciles à 
installer, sur lesquels il est aisé d’intervenir 
en maintenance et affichant un excellent 
rapport qualité/prix. Même l’enregistre-
ment de garantie permet aux profession-
nels de ne pas perdre de temps, puisqu’il 
se réalise en quelques clics sur notre site. À 
noter d’ailleurs que, si tous les produits 
Watermatic sont garantis deux ans, cer-
tains peuvent bénéficier d’une extension 

Une orientation intégralement tournée vers les professionnels et une qualité made in France de la 
conception à la fabrication, tels sont les credo de ce spécialiste des broyeurs, pompes de relevages 
et des cuvettes à broyeur intégré. Bruno Chiaretta, directeur d’usine, fait le point.

100 % made in France pour Watermatic, 
la marque des pros

Bruno Chiaretta,  
directeur d’usine.
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qualité/prix et un conseil renforcé. Nos 
showrooms (présents dans chacune des 
agences) présentent l’ensemble des 
gammes de produits proposées dans 
l’univers de la salle de bains. En collabora-
tion avec nos équipes, c’est la garantie de 
conseils et de choix parmi les plus 
grandes marques pour accompagner par-
ticuliers et professionnels. 
 
Quels sont vos objectifs ? 
Thierry Boulogne – Poursuivre ce qui fait 
notre ADN en multipliant les services à la 
clientèle. Le partenariat que nous avons 
avec la Capeb pour l’organisation de for-
mations (QualiPAC, RGE…) au sein de 
notre société en est le meilleur exemple. 
Si, aujourd’hui, notre portefeuille de clien-
tèle compte environ 400 clients, notre 
ambition est de créer de nouvelles agences 
pour accroître ce chiffre, mais aussi pour 
proposer encore plus de proximité. 
En ce qui concerne l’offre, nous allons 
élargir la partie outillage qui, avec la par-
tie sertissage, nécessite sans cesse un 
renouvellement. 
Notre objectif est donc de continuer notre 
développement dans cet axe pour dévelop-
per et épauler notre clientèle dans ses 
choix techniques et la former dans les évo-
lutions produits. ■ 

Propos recueillis par Virginie Bettati

Filière pro – Les Établissements Boulogne 
ont déjà plus de 100 ans d’existence ! 
Thierry Boulogne – Effectivement. C’est 
mon grand-père, Étienne Boulogne, qui a 
créé l’entreprise familiale en 1920, à 
Amiens (Somme). À l’époque, il s’agissait 
essentiellement de matériaux de construc-
tion. Il a fallu attendre les années 1950 pour 
que mon père, Gérard, développe une 
branche sanitaire-chauffage. À la fin des 
années 1990, j’ai amené l’entreprise vers la 
spécialisation sanitaire-chauffage-climati-
sation-ventilation. Nous développons cette 
dernière activité afin de proposer une offre 
complète à nos clients professionnels, sur-
tout vers le résidentiel où elle est amenée à 
se développer fortement. Aujourd’hui, les 
Établissements Boulogne font partie du 
groupement Algorel et Bleu Rouge, propo-
sant une large gamme de produits dédiés à 
chaque univers : chauffage traditionnel et 
énergies renouvelables, poêles à bois, salle 
de bains, plomberie et raccordement, eau 
chaude, outillage… 

Nous comptons trois agences : Amiens et 
Abbeville (Somme) et Compiègne (Oise), 
qui totalisent 8 000 m2 bâtis, dont la moitié 
est dédiée au stockage, sur six étages. 
Grâce à cette organisation, nous pouvons 
répondre immédiatement à 95 % des 
demandes. 
L’effectif se monte à 47 salariés, dont 7 per-
sonnes exclusivement affectées à l’aide 
technique et au dimensionnement des ins-
tallations pour nos clients. 
 
Votre caractéristique est d’avoir un 
nombre restreint de fournisseurs, vous 
assurant ainsi une parfaite maîtrise de 
l’offre. 
Thierry Boulogne – Oui, une maîtrise tech-
nique grâce à une très bonne connaissance 
des équipements, mais aussi une capacité 
à stocker une quantité importante de réfé-
rences par fournisseur. Notre équipe admi-
nistrative et commerciale est particulière-
ment ancrée dans ce système et très moti-
vée. Avec cette politique, nous avons déve-
loppé une part de marché importante dans 
notre secteur. Nous sommes passés d’un 
CAHT de 10 millions d'euros en 2011 à 
25,5 millions en 2021 pour un même nom-
bre d’agences. 56 % du chiffre sont réalisés 
pour le chauffage, le reste concernant le 
sanitaire. 
Nos principaux fournisseurs partenaires 
sont De Dietrich, Atlantic, Radson, Idéal 
standard, Hansgrohe. 
Avec peu de marques, le partenariat est 
totalement modifié. Il est plus fort dans les 
relations nouées entre nous, pour 
construire une argumentation plus forte 
sur les chantiers. De même, l’offre produits 
vers le client final est simplifiée, qu’il 
s’agisse du secteur résidentiel ou du petit 
tertiaire. 
 
Vos clients professionnels adhèrent-ils à 
cette organisation ? 
Thierry Boulogne – Parfaitement, car face 
à des professionnels qui rajeunissent et à 
un marché qui se durcit, il devient impéra-
tif de leur proposer ce qu’ils recherchent 
avant tout : un excellent rapport 

En place depuis trois générations, ce distributeur s’est orienté vers une spécialisation chauffage et 
sanitaire avec des fournisseurs peu nombreux, mais en développant un partenariat fort, propice à 
une montée en compétences de ses clients et à la valorisation des chantiers. Thierry Boulogne nous 
fait part de son expérience.

Établissements Boulogne :  
viser la spécialisation

Thierry Boulogne,  
directeur des Établissements Boulogne.
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collaborateurs. J’avoue que nous refusons 
des chantiers presque tous les jours ! 
 
Quelle est votre position sur la PAC 
hybride ? 
Michel Nascimbene – Smecso dispose de 
la mention « PAC hybride » récemment lan-
cée par l’Association des professionnels du 
gaz. Lorsqu’il est judicieux d’installer un tel 
équipement, nous le proposons à notre 
client. Ce double générateur est aussi une 
façon pour lui de ne jamais être en défaut 
de chauffage ! 
Concernant la PAC électrique, nous avons 
eu beaucoup de clients dans le cadre de 
l’offre à 1 €. Je ne sais pas si nous pourrons 
réaliser l’entretien périodique… Par ail-
leurs, en cas de panne coûteuse, on risque 
de voir dans quelques années, beaucoup 
d’installations laissées en l’état… 
 
Avez-vous déjà installé des conduits 3CEp 
en rénovation dans le collectif ? 
Michel Nascimbene – Oui, pour le compte 
d’un bailleur. Cela nécessite une véritable 
organisation des équipes. Ensuite, le point 
délicat reste l’entretien… Nous voulons 
bien prendre la responsabilité de l’entre-
tien des conduits, mais à la condition que 
nous ayons aussi à notre charge la révision 
des chaudières. Ceci est assez logique, 
mais rarement mis en place par les don-
neurs d’ordres. 
 
Quel est votre regard sur la connectivité 
des équipements ? 
Michel Nascimbene – Je pense que le 
concept doit encore mûrir : pourquoi tous 
les fabricants ne livrent-ils pas leurs équipe-
ments connectables d’origine et sans 
option ? Après, libre au client de la connec-
ter. Le fait est que, actuellement, dans ces 
conditions, seuls 3 clients sur 10 optent pour 
la connectivité. De plus, les bailleurs ne sont 
pas encore vraiment entrés dans cette dyna-
mique. Nous sommes pourtant convaincus 
que la connectivité est une voie d’avenir. 
Nous installons quatre marques d’équipe-
ment et entretenons et dépannons toutes 
les marques du marché. Demain, dans la 

perspective d’une connectivité plus géné-
ralisée, il nous faudra embaucher des 
techniciens sédentaires. Nous gagnerons 
un temps précieux pour une partie des 
interventions. 
 
Quel impact a la hausse du prix des 
carburants sur Smecso ? 
Michel Nascimbene – C’est simple, pour un 
parc de 68 véhicules, en 2021, nous avons 
dépensé 35 000 € de carburant de plus 
qu’en 2020 ! Nous mettons tout en œuvre 
pour réduire ces coûts. Par exemple, 
depuis quinze ans, nos véhicules sont géo-
localisés afin de gagner du temps sur le ter-
rain pour répondre aux pannes urgentes et 
réduire les déplacements au maximum. 
Nous pensons par ailleurs acquérir des 
véhicules hybrides pour l’agence de 
Toulouse. Quant aux véhicules électriques, 
cela me semble trop compliqué pour l’ins-
tant, en matière d’autonomie. ■ 
 

Propos recueillis par Michel Laurent

Filière Pro – Quels sont les fondements de 
Smecso ? 
Michel Nascimbene – Créée à Auch, dans 
le Gers, en 1989 par trois techniciens expé-
rimentés dans le secteur du chauffage, 
l’entreprise Smecso s’est concentrée sur 
l’activité d’entretien et de dépannage. En 
1993, une agence a été créée à Condom, 
puis en 2002, à Toulouse. L’année suivante, 
à Auch, un magasin de pièces détachées 
est venu compléter l’offre. Enfin, dès 2013, 
une agence supplémentaire a vu le jour à 
Tarbes. 
Outre l’entretien, Smecso a développé un 
savoir-faire au service de la rénovation des 
installations de chauffage. Nos clients sont 
les particuliers et les bailleurs sociaux. 
 
Depuis quand êtes-vous impliqué dans 
l’entreprise ? 
Michel Nascimbene – Je suis arrivé chez 
Smecso en 2006, en tant que commercial 
pour développer l’activité d’installation. 
Onze ans plus tard, en avril 2017, j’ai repris 
l’entreprise avec Manuel Dominguez, asso-
cié, directeur général. 
 
Quelles sont vos perspectives de 
croissance ? 
Michel Nascimbene – En 2017, Smecso 
comptait 65 personnes pour un chiffre d’af-
faires de 5,8 M€. Aujourd’hui, elle emploie 
80 salariés et dégage cette année 9 M€. Au 
total, nous gérons plus de 30 000 contrats 
d’entretien, ce qui représente un chiffre 
d’affaires de près de 4 M€. Nous avons 
l’ambition de développer encore ce mar-
ché. Mais, pour cela, il faut trouver des 
techniciens… Notre profession doit œuvrer 
sur l’attrait d’un métier en mutation de plus 
en plus versé sur des outils numériques, de 
même que développer les possibilités de 
formation. Le Synasav communique de 
plus en plus sur ce thème et aide ses adhé-
rents en ce sens. 
Quant à l’activité d’installation, elle se 
développe mécaniquement, car la mise en 
œuvre d’une PAC génère un CA supérieur 
à celui d’une chaudière classique. Là aussi, 
il est très difficile de trouver de nouveaux 

Créée pour assurer l’entretien-dépannage des installations de chauffage, Smecso a rapidement 
développé une activité d’installation en parallèle. Aujourd’hui, l’entreprise atteint un palier et se 
confronte notamment à un manque de main-d’œuvre qualifiée. Rencontre avec Michel Nascimbene, 
son président.

Entretien et installation :  
Smecso sur les starting-blocks

Michel Nascimbene,  
président de Smecso
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DOSSIERS La douche : plus de design et de confort 
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Plus d’espace et de sécurité 
Chacun est concerné par le confort et la sécurité, a besoin de béné-
ficier d’une douche sans difficulté d’accès. Conséquence : de plus 
en plus de Walk’in, des parois qui disparaissent et des surfaces évi-
tant toute possibilité de glissement. Les écoulements s’optimisent 
avec des offres « caniveaux », des équipements facilement nettoya-
bles, des finitions en accord parfait avec le receveur, des poses 

rapides et aisées pour l’installateur. Les solutions de douche plus 
accessibles se tournent aussi logiquement depuis plusieurs années 
vers des dimensions XL. Elles sont à la fois plébiscitées par les uti-
lisateurs, récemment imposées par la réglementation zéro ressaut, 
mais aussi engendrées par le remplacement des baignoires. 
Côté robinetterie, la sécurité atteint son maximum avec des tempé-
ratures pouvant être limitées, des préhensions sûres, etc. 
N’oublions pas non plus, Covid oblige, l’accent mis sur les matières 
avec des traitements antibactériens et sur le sans-contact pour la 
robinetterie. 
 

Pur et coloré 
Minimalisme, mais précision dans les moindres détails. Les équi-
pements de douche, receveurs ou robinetterie, affichent une esthé-
tique aboutie. Plus question aujourd’hui de passer outre le design. 
Certaines marques font d’ailleurs de plus en plus souvent appel à 
de grands noms du design pour élaborer une gamme. 
Tout est étudié : les lignes, les textures, les tonalités. C’est le moyen 
le plus visible pour se démarquer. C’est aussi un moyen subliminal de 
rassurer le consommateur sur la qualité des équipements. Un travail 
sur le design étant souvent le signe d’une technicité déjà acquise ! 
 

Presto : sans contact, 100 % hygiène 
Spécialiste de la robinetterie électronique, temporisée et sensitive 
pour les collectivités en France et à l’international, Presto a mis au 
point la troisième version de son panneau de douche DL 400 E 
dans un contexte de sécurité sanitaire. Alors que les deux pre-
mières versions étaient à déclenchement mécanique (DL 400 SE) 
ou déclenchement sensitif (DL 400 E Touche), la DL 400 E Sensor est 

La douche :  
plus de design et de confort 

Loin d’être paradoxale, cette double tendance vient au contraire prouver que cet équipement phare 
de la salle de bains a atteint une belle maturité. Lieu de plaisir et de bien-être, la douche se veut 
esthétique. La douche se veut aussi confortable et doit être accessible à tous.

Les parois Smart Design de Kinedo : les aimants de fermeture sont 
dissimulés dans les profilés, aucune vis de fixation n’est apparente et 
les pièces de montage se déclinent dans la même couleur que les 
profilés en chromé, blanc ou noir, comme les obturateurs vissés en bout 
de profilés.
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L’arrêté qui change tout 
L’arrêté du 11 septembre 2020 est venu tout changer pour le neuf. 

Depuis le 1er janvier 2021, il exige une zone de douche avec un accès 

sans ressaut, c’est-à-dire sans obstacle au sol, sans marche, ni 

montante ni descendante. Des dimensions minimales de 

0,90 × 1,20 m sont également imposées pour cet espace douche. 

Cette obligation concerne tous les logements collectifs neufs situés 

en rez-de-chaussée, ainsi que les maisons individuelles (à 

l’exception de celles construites pour le propre usage du 

propriétaire). 

Depuis le 1er juillet 2021, l’obligation s’est étendue aux étages 

desservis par un ascenseur, que ce soit pour les logements collectifs 

et les maisons individuelles en lotissement ou à vocation locative. 

L’objectif est de permettre une entrée plus facile, plus sécurisée et 

plus confortable pour les personnes âgées ou en état de handicap, 

sachant qu’il y a 9 % de personnes handicapées en France (source 

Afisb) et que 50 % des chutes à domicile ont lieu dans les salles 

de bains. 

Des réponses à cette réglementation ont été proposées par presque 

tous les fabricants avec tous les matériaux (solide surface, acrylique, 

acier, céramique, panneaux à carreler). 

La problématique, avec ce type d’installation reste l’étanchéité, 

puisque le sol (faute de parois de douche protectrices) est plus que 

jamais soumis aux projections d’eau. Une étanchéité d’une large 

surface, voire du sol entier devient nécessaire, ainsi que, 

partiellement, sur les parois verticales (avec une remontée d’au 

moins 10 cm). 

La montée en compétences avec une main-d’œuvre plus importante 

et plus qualifiée est impérative afin d’assurer une réalisation zéro 

défaut. 

À savoir : compte tenu du manque de précision de l’arrêté du 

11 septembre 2020, un guide d’application, rédigé en partenariat 

avec la Fédération française du bâtiment (FFB) et le CEP Cicat, 

viendra aider à la conception et à la mise en œuvre de l’espace 

douche zéro ressaut.



Le panneau de douche DL 400 E version Sensor : un 
déclenchement sans aucun contact, également 
adapté aux PMR. Débit de 6 à 8 litres/min. 
Alimentation par pile ou secteur.
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à déclenchement électronique. Une conception qui garantit une uti-
lisation « zéro contact » par simple passage de main devant la cel-
lule. La temporisation est préréglée à 30 secondes, mais elle reste 
paramétrable, tout comme le rinçage automatique et les données 
d’utilisation. Le confort n’est pas oublié avec : un jet de pluie confor-
table et enveloppant, une pomme de douche orientable à 42 picots 
anticalcaires et nettoyables en un passage de doigt pour une main-
tenance simple et rapide, un rinçage automatique réglable. 
Les chocs thermiques restent possibles pour éviter la stagnation de 
l’eau dans les réseaux et la prolifération bactérienne. 
Spécialiste de la collectivité, Presto a également conçu ce panneau 
de douche pour durer quelles que soient les conditions d’utilisation 
avec un système antiblocage pour éviter les écoulements continus, 
une constitution et des tests pour garantir un usage intensif 
(500 000 manœuvres minimum), la résistance au brouillard salin et 
des fixations cachées. 
Le panneau est léger, afin qu’une seule personne puisse l’installer. 
 

Bette : le zéro ressaut… en toute beauté 
Avec BetteAir, Bette a pu mettre au point la première dalle en acier 
titane vitrifié, À coller sur la chape comme sur un carrelage stan-
dard, elle affiche 10 mm seulement d’épaisseur, ce qui correspond 
à l’épaisseur moyenne d’un carreau de grande taille. Les angles 
d’un rayon de huit millimètres se fondent également parfaitement 
au motif du carrelage. 
BetteAir dispose de tous les avantages d’un carrelage, sans ses 
inconvénients. Avec cette dalle, le sol de la douche, sans joint, est 
parfaitement hygiénique et facile à entretenir. 
La hauteur de montage minimale n’est que de 99 mm. Une 
prouesse qui a nécessité d’augmenter l’évacuation à 200 mm. De 
l’extérieur, l’eau s’écoule (0,6 l/s) au travers d’une fine fente circu-
laire de trois millimètres au milieu de la surface brillante. Le cou-
vercle de bonde vitrifié est parfaitement plat, de manière à ne pas 
voir ou ressentir de différence avec la surface environnante. Le sys-
tème dispose d’une garniture d’évacuation dans laquelle les che-
veux ne peuvent pas se coincer. Signalons que, en sortie d’usine, 
BetteAir est équipé d’une protection acoustique. Une fois le sys-
tème intégré à l’aide du support de montage « minimal » et du boî-
tier d’installation, la pression sonore n’est que de 17 dB (A). 
Sur demande, la dalle peut également être équipée d’une surface 
antidérapante Sense, qui préserve l’esthétique du matériau brillant. 
Invisible à l’œil et au toucher, son effet protecteur n’apparaît que 
lorsque le corps entre en contact avec l’eau. 
 

Kinedo : un choix hors pair ! 
La proposition de Kinedo est d’offrir à travers ses gammes de rece-
veurs, de parois et de panneaux muraux la possibilité à chacun de 
créer son espace douche selon ses envies, ses besoins, mais aussi 
ses contraintes. 
Chaque proposition de Kinedo est donc une réponse aux aspira-
tions de l’utilisateur ainsi qu’aux exigences du professionnel en 
termes de qualité et de facilité de pose. 
Deux exemples qui répondent à ses attentes : 
la gamme de parois Smart Design cumule les avantages d’un large 
choix de configurations (taille, type d’ouverture, cadré ou sans 
seuil), d’un montage rapide et possible depuis l’extérieur de la 
douche (elle dispose de profilés affinés et épurés), avec une rigidité 
renforcée pour s’adapter aux situations extrêmes (trois volets sans 
seuil ou une dimension jusqu’à 120 cm de large et 2 m de hauteur) ; 
la gamme de receveurs Kinesurf découpables offre trois possibilités 
de mise en œuvre (décaissement total, faible décaissement ou sans 
décaissement avec pieds). Réalisés en Biotec, un matériau breveté 
léger et rigide, garantissant isolations thermique et acoustique ren-
forcées, les receveurs possèdent un cadre périmétral en fibre de 
verre. Leur surface bactériostatique, naturellement antidérapante 
(avec un classement PN6 pour les versions blanc brillant) en Biocryl 
thermoformé limite tout risque de chute. Kinedo propose aussi, 
pour les versions en blanc mat, un traitement antidérapant PN24. 
L’incontestable expertise de ce fabricant lui permet d’innover là où 
on ne l’attend pas toujours ! C’est le cas avec cette dernière inven-
tion : une salle d’eau complète pouvant être installée en deux jours 
seulement. « Modulo » est livré en kit, avec des versions en niche 
ou en angle, douche à gauche ou à droite, Modulo ne requiert 
qu’une simple arrivée électrique et une autre d’eau froide. Tout est 
prévu, puisque, s’il n’y a pas d’ECS, un chauffe-eau peut être inté-
gré. Sans évacuation à proximité, c’est une pompe de relevage, 
avec ou sans broyeur qui peut être installée. 
Disponible en version standard ou de luxe, l’ensemble est proposé 
avec un important choix de déclinaisons : des profilés blancs ou noirs, 
du verre blanc ou noir dépoli total, des motifs possibles sur la porte, 
des versions hautes ou basses (avec imposte au-dessus de la porte). 
 

Geberit : accessible dans tous les sens du terme 
Geberit enrichit ses solutions douche répondant aux contraintes 
fixées par l’arrêté « zéro ressaut » avec le nouveau receveur de 
douche Olona, qui garantit un niveau de résistance à la glissance 

La douche : plus de design et de confort DOSSIERS

La dalle de douche BetteAir de Bette est disponible en huit formats de 
90 x 90 cm à 140 x 100 cm et en 31 coloris en couleurs sanitaires 
classiques, couleurs mates exclusives ou couleurs à effets.
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Olona de Geberit : une solution zéro ressaut 
disponible en 25 tailles, du carré de 80 cm au 
rectangle de 180 x 90 cm pour une épaisseur de 
40 mm. Il est recoupable et comprend un filtre à 
cheveux.
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parmi les meilleurs du marché (PN24). Réalisé en minéral de syn-
thèse et gel coat (facile d’entretien et très solide), il est doté d’un 
cache-bonde assorti blanc mat avec anneau chromé. Son design 
minimaliste avec son siphon au style flottant a reçu l’iF design 
Award 2021. Il s’intègre parfaitement à toutes sortes de revête-
ments de sols et de murs, qu’il s’agisse de carreaux en céramique, 
de mosaïques, de pierre ou même de bois. Sa polyvalence réside 
dans son design élégant avec une couleur blanc mate. 
Il faut signaler que si les receveurs à zéro ressaut figurent plutôt 
parmi les solutions haut de gamme, Geberit a réussi avec ce 
modèle Olona à proposer un prix très accessible. Le jeu de pieds 
peut être monté sans outils, simplifiant considérablement son 
installation. 

 
Viega : le caniveau fait sa déco 

Le fabricant de techniques d’installation Viega a ajouté quatre colo-
ris (noir, or, cuivre doré et champagne) à sa gamme de rigoles de 
douche Advantix Cleviva. Cette évacuation pour les douches de 
plain-pied permet de s’accorder aux tendances actuelles du design 
jusque dans le moindre détail, à l’instar de la robinetterie, des 
plaques de commandes de WC, des colonnes de douche, mais éga-
lement des baignoires et des vasques. 
Le système autorise même la combinaison de différentes grilles et 
supports. Avec ces quatre nouvelles couleurs, il devient possible de 
personnaliser l’aspect de chaque composant d’une installation. 
La rigole de douche Advantix Cleviva combine les avantages d’une 
rigole de douche et d’une évacuation centrale. Dans les douches de 
plain-pied carrelées, elle peut quasiment être placée n’importe où, 
de façon centrale, décentralisée ou directement le long du mur. Elle 
dirige l’eau le long d’un mince profilé en acier vers un point d’éva-
cuation central. Cette conception facilite l’installation et sécurise 
l’étanchéité globale. 
Les évacuations centrales disposent d’une hauteur d’évacuation 
standard de 95 à 155 mm, tandis que les variantes pour la rénova-
tion proposent une hauteur d’intégration de 70 mm. Une version 
spéciale de 25 mm de hauteur permet même d’installer une éva-
cuation d’eau verticale. 
 

VitrA : la douche thermostatique dans tous ses états 
Sûre, économique, confortable, la douche thermostatique est aussi 
esthétique chez VitrA avec les modèles Charm et Bliss. Pour ce der-
nier, ultra-tendance en finition PVD chrome, cuivre, nickel brossé et 
noir mat, le style est résolument typé. Très complète, la collection 
est aussi déclinée avec une pomme de tête pluie ronde ou carrée. 
Au total six modèles permettent un choix adapté aux attentes de 
chacun. En version simple ou colonne avec mitigeur bain/douche, 
la douchette dispose de trois jets distincts Aquaspray, 
Aquamassage et Aquasoft. 

À signaler aussi chez ce fabricant très avant-gardiste, le premier 
receveur zéro ressaut en céramique apparu sur le marché français. 
Baptisé Lagoon, il affiche toute la brillance de son matériau consti-
tutif. Il peut être proposé avec la finition Antislip, traitement per-
mettant d’obtenir une surface antidérapante, appliqué exclusive-
ment sur le fond du receveur. Afin d’assurer la parfaite efficacité du 
joint d’étanchéité, le pourtour en est exempt. Il offre un confort 
optimal et garantit la sécurité de l’utilisateur avec une certification 
PN24. Le traitement est par ailleurs antibactérien et constitue donc 
une solution facile à nettoyer, particulièrement hygiénique. La sur-
face lisse limite le dépôt de calcaire et autorise un entretien avec 
des produits non agressifs. Presque invisible, cette finition de sur-
face présente une discrète matité parfaitement adaptée au design 
de la salle de bains et très agréable au toucher. 
 

Delabie : l’expert des espaces publics 
Pour ce spécialiste, l’objectif est de proposer à la fois des équipe-
ments fiables, économiques, esthétiques et confortables en collecti-
vité. Vaste programme qui se traduit par une gamme très complète, 
pensée pour les installateurs, les exploitants et les installateurs. 
Pour répondre à l’ensemble de ces attentes, on peut par exemple 
citer le mitigeur de douche temporisé Tempomix 3 avec encastre-
ment étanche. Son bouton permet à la fois de déclencher la robi-
netterie et de régler la température de manière sécurisée, pour un 
confort de douche optimal. 
Ses astuces « installateurs » ? Le joint intégré à l’arrière de la colle-
rette permet une étanchéité parfaite. Les boîtiers standard du mar-
ché sont recoupables au ras du mur, ce qui favorise les risques d’in-
filtrations. Delabie a développé un boîtier qui se recoupe devant la 
collerette, garantissant ainsi l’étanchéité parfaite de l’installation. Il 
peut aussi s’installer de trois façons : sur rails à Placoplatre (par les 
côtés), sur mur plein (par l’avant) ou sur panneau (par l’arrière). Il 
s’adapte aussi bien à un parement épais qu’à une cloison fine et peut 
être connecté à une tuyauterie standard ou « pipe in pipe ». 
Ses atouts « exploitants » ? 80 % d’économie d’eau grâce au système 
temporisé qui évite le gaspillage d’eau pendant le savonnage et au 
débit réduit à 6 l/min. La maintenance est également facilitée par des 
modules de pièces détachées préassemblés accessibles par l’avant 
sans dépose du boîtier. Il suffit de retirer la plaque pour y accéder. 
Ses avantages « utilisateurs » ? Grâce à son déclenchement souple, 
il nécessite seulement 3 kg de poussée. De plus, le Tempomix 3 est 
un mitigeur monocommande. 
 

Jackon : toutes les solutions personnalisables  
pour l’espace douche 

Ce fabricant allemand de panneaux Jackoboard en mousse dure de 
polystyrène extrudé (à cellules fermées) recouvert d’une armature en 
fibre de verre et d’un mortier spécial propose une offre permettant de 

Les Advantix Cleviva de Viega à profilé en acier 
inoxydable et revêtement PVD sont disponibles en 
80, 100 et 120 cm de longueur. Il est possible de les 
combiner pour atteindre de plus importantes 
dimensions.

Bliss de VitrA : une colonne avec 
pomme de tête pluie ronde en 22 et 
25 mm ou carrée en 23 mm, 
accompagnée d’une douchette trois jets 
avec flexible à gaine lisse anti-torsion.
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Tempomix 3 de Delabie : un mitigeur 
monocommande, pour une ouverture et 
une sélection de la température avec une 
seule et même commande. 

réaliser un espace douche sur mesure, correspondant aux attentes les 
plus rigoureuses des installateurs et des utilisateurs. Les panneaux 
s’utilisent en rénovation de salle de bains dans l’ancien, mais aussi 
dans la conception d’intérieur en construction neuve. Le procédé 
autorise des réalisations 100 % étanches avec une durabilité maxi-
male en pièce humide. 
Les panneaux sont recoupables pour une adaptation personnali-
sée, incompressibles pour une rigidité et une robustesse à toute 
épreuve, légers pour une manipulation facile, plans pour une appli-
cation facilitée du revêtement de finition (carrelage ou enduit). 
Pour la création de l’espace douche : 
– les panneaux de construction Jackoboard Plano assurent la réali-

sation de parois. Ils se déclinent en de nombreuses dimensions 
et épaisseurs pour s’appliquer sur quasiment tous les supports, 
qu’il s’agisse d’anciennes surfaces carrelées, de surfaces avec ou 
sans adhérence ou encore de murs irréguliers. Ces panneaux 
autorisent également la création de cloisons afin de servir d’écran 
ou de cloison de douche pour concevoir une organisation opti-
male de l’espace dédié à la douche. Ils permettent enfin d’aména-
ger des niches dans l’espace douche dans le but d’implanter des 
espaces rangements ; 

– les kits sont conçus pour l’exécution de bancs rectangulaires ou 
arrondis, avec ou sans dossier, à l’intérieur de l’espace douche. Idéal 
pour les PMR ou tout simplement pour le confort de tous les utilisa-
teurs, le concept valorise incontestablement toutes les créations ; 

– les receveurs à carreler Jackoboard Aqua se déclinent en plusieurs 
formes (carrée, rectangulaire, quart de rond) et dimensions pour 
toutes les réalisations de plain-pied avec bonde ou caniveau. À 
noter également le kit sol et parois Aqua cercle, qui permet un 
espace douche avec parois arrondies ! ■  

 

Virginie Bettati

DOSSIERS
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Parois, receveurs et 
niches : tout est 
réalisable sur mesure 
avec le procédé 
Jackoboard de Jackon.
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DOSSIERS La mesure : indispensable face à l’évolution…

Bien au-delà du domaine du chauffage qui a su utiliser les moyens 
mis à disposition par les fabricants d’appareils de mesure (notam-
ment avec des analyseurs de combustion de plus en plus polyva-
lents et capables d’éditer en toute facilité les attestations), le sec-
teur de la ventilation et l’importance de la QAI ont été révélés par 
la crise sanitaire, avec pour conséquences : 
– pour la première fois en 2020, la ventilation, au travers de la ven-

tilation double flux, couverte par le Cite ; 
– une réécriture des articles législatifs du Code de la construction et 

de l’habitation intégrant la dimension sanitaire dans l’acte de 
construire, mais aussi tout au long de la vie des bâtiments au tra-
vers de la notion de qualité d’air intérieur. Ces articles reconnais-
sent la contribution de la ventilation en la matière ; 

– la mise en place, dans le cadre du plan de relance, de soutiens 
financiers pour la réhabilitation des bâtiments publics, des loge-
ments privés et sociaux et du crédit d’impôt pour la rénovation 
des locaux des TPE et PME auquel sont éligibles les équipements 
simple et double flux ; 

– la création de l’Association française de la ventilation (AFV), évé-
nement du début de 2021. 

Il paraît donc logique d’introduire dans la réglementation un 
contrôle régulier des systèmes de ventilation comme c’est déjà le 
cas pour les chaudières et les pompes à chaleur. 
À noter qu’Uniclima, le syndicat des industries thermiques, aérau-
liques et frigorifiques, œuvrera également à ce que le futur DPE com-
prenne une information précise sur les conditions de ventilation. 
 

Chauvin Arnoux : simplicité, performance et connectivité 
Chez Chauvin Arnoux, la conception et la fabrication française sont 
orientées vers des produits simples, performants et connectés. 
Cette connectivité permet de configurer les produits de façon 
conviviale, d’afficher les données enregistrées, puis de les transfé-
rer pour les analyser. 
C’est le cas du CA 1550, produit récemment commercialisé, qui 
vient compléter l’offre, notamment celle du CA 1510 (best-seller 
pour la mesure du CO2). Il permet de vérifier le bon fonctionne-
ment des installations de ventilation, de climatisation… et réalise 
les mesures : 
– de pression différentielle pour la vérification des installations ; 
– de vitesse d’air en gaine avec le tube de Pitot ; 
– de pression aux bouches d’extraction d’air ; 
– sur les organes déprimogènes ; 
– de l’encrassement de filtre sur la centrale de traitement d’air. 
Afin d’optimiser la précision, le CA 1550 est doté de fonctions de 
compensation de pression atmosphérique ou en température. 
Ergonomique, compact, il peut être utilisé de différentes façons : en 
main, aimanté sur une paroi métallique, suspendu, posé, accroché 
via l’accessoire Multifix. 

Installer en conformité avec les nouvelles réglementations, entretenir et dépanner les systèmes de 
chauffage, de climatisation et de ventilation, mais aussi de plomberie, garantir la qualité de l’air… sont 
autant d’opérations qui nécessitent des mesures précises. Tour d’horizon des multiples solutions.

La mesure : indispensable  
face à l’évolution de nos professions 

24

Le micromanomètre CA 1550 
de Chauvin Arnoux.

Bosch Professional GIC 120 C caméra d’inspection.

©
 B

os
ch

 P
ro

fe
ss

io
na

l

©
 C

ha
uv

in
 A

rn
ou

x



La mesure : indispensable face à l’évolution… DOSSIERS

Kane vise la polyvalence 
Ce fabricant anglais, qui a récemment implanté sa fabrication en 
France, dispose d’une offre majoritairement orientée vers la 
détection de monoxyde de carbone. Mais, avec le nouveau 
Kane458s KaneLink (sorti en novembre 2021), il propose un appa-
reil polyvalent et simple d’utilisation grâce au principe du com-
mutateur rotatif. Il permet de réaliser les mesures habituelles 
telles que le contrôle de combustion, la pression gaz, le tirage ou 
encore l’étanchéité des installations gaz. Mais aujourd’hui, il 
autorise également de prendre des mesures de température à 
l’aide de deux sondes de température sans fil ou encore de mesu-
rer le débit des bouches de VMC à l’aide d’un anémomètre sans 
fil connecté à l’analyseur. Bien d’autres accessoires sont à venir 
pour contrôler les PAC et clim… toujours avec une garantie pou-
vant aller jusqu’à 10 ans ! 
 

Testo : tout pour la connectivité 
La connectivité est au cœur de la stratégie de ce fabricant spécia-
lisé dans la technologie de la mesure sur plusieurs secteurs d’ac-
tivité (chauffage, ventilation, climatisation, ventilation, mais aussi 
agroalimentaire, pharma et santé…). Elle se distingue par deux 
types de technologies : le 100 % connecté et le connectable. Si 
Testo constate que la tendance actuelle vise à privilégier la 
seconde solution, il souhaite répondre aux attentes de ses clients 

Communicant, connecté via USB à un PC avec logiciel Data Logger 
Transfer, différentes actions sont possibles : exploitation des don-
nées, configuration, génération de rapport en format Word. 
Via Bluetooth, le CA 1550 peut communiquer avec un smartphone 
Android via l’application dédiée. 
Chauvin Arnoux propose aussi une gamme complète d’appareils 
de mesure de l’environnement grâce auxquels, en plus de répon-
dre aux obligations réglementaires, la profession peut étendre les 
prestations et les conseils au-delà de la simple installation. 
 

Bosch : on inspecte facile 
Bosch Professional simplifie tous les travaux d’inspection, particu-
lièrement dans les endroits difficiles d’accès grâce à ses caméras.  
Bosch Professional GIC 120 C caméra d’inspection connectée 
assure le transfert direct des images et vidéos via le câble USB. Elle 
permet l’enregistrement rapide et la documentation haute résolu-
tion des zones critiques. De plus, la fonction « Up is Up » effectue la 
rotation et l’alignement simultanés de l’image pour faciliter l’orien-
tation spatiale de l’utilisateur. Il est possible de maximiser l’autono-
mie de la caméra avec l’alimentation Dual Power en utilisant soit 
une batterie Li-Ion de 12 V, soit des piles alcalines standard. 
Rappelons que l’objectif de Bosch est de démocratiser la mesure 
en rendant accessibles ses équipements (de plus connectés !), 
auprès de tous les professionnels. 
 

.../...
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Le Synasav : « Pas de bons 
techniciens sans de bons outils 
de mesure ! » 
Cet adage est à l’origine d’un partenariat noué entre le 

Syndicat national de la maintenance et des services en 

efficacité énergétique, le lycée professionnel Saint-

Joseph à Lyon et Testo. 

Aujourd’hui, le recrutement de techniciens compétents 

est une gageure pour les entreprises de maintenance. 

Pour remédier à cette situation de pénurie, le Synasav 

a développé un certain nombre d’actions dans les 

régions, dont notamment un appui aux lycées 

professionnels et aux centres de formation. 

Le constat est simple : plus les élèves pourront 

s’approcher des conditions réelles d’activité du 

technicien, plus l’opérationnalité sera aisée. Dans 

l’idéal, ils devraient donc être formés et habitués à 

utiliser du matériel et des équipements de qualité 

usités par les entreprises de maintenance. 

Le lycée professionnel Saint-Joseph dispose d’une 

cellule climatique destinée à la formation de ses 

élèves. Grâce à un don de la société Testo, elle vient 

d’être équipée des appareils de mesure que l’on 

retrouve sur le terrain dans les entreprises de 

maintenance (analyseurs de combustion, manifolds 

fluides frigorigènes, sondes de températures, pinces 

ampèremétriques).
Kane458s.
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en voulant à la fois disposer d’un afficheur et transférer le résultat 
des interventions au format dématérialisé. Le format « All 
Connect », malgré ses avantages tarifaires et de robustesse, n’a, à 
ce jour, pas fait l’unanimité, selon Testo. Les clients ont adopté la 
technologie connectée car ils y trouvent un certain nombre 
d’avantages, mais ils souhaitent continuer à disposer d’une lec-
ture directe sur l’instrument. Ces nouvelles technologies permet-
tent également de simplifier l’utilisation de l’équipement à travers 
l’application disponible pour Smartphone ou tablette. Le client 

retrouve dans ce cas des habitudes et réflexes liés aux écrans tac-
tiles qu’ils ont pour habitude d’utiliser au quotidien. 
 

Wöhler : robustesse et précision 
Les nouveaux appareils de mesure Wöhler se distinguent toujours 
par leur robustesse et leur précision. Leurs données de mesure 
peuvent être facilement analysées via des applications modernes 
ou des logiciels. 
On remarque le nouvel enregistreur de données, CDL 210, qui ren-
seigne à tout moment sur la qualité de l’air intérieur. Cet appareil 
mesure la teneur en CO2, ainsi que la température et l’humidité. 
Sur cette base, il fournit une évaluation exacte de la qualité de l’air. 
Le grand écran affiche les données mesurées et, en simultané, 
l’évaluation de la qualité : optimale, normale, critique. Une mau-
vaise évaluation de l’air ambiant informe de la réelle nécessité 
d’ouvrir les fenêtres. L’appareil indique donc clairement quand la 
ventilation est nécessaire. En outre, une alarme peut être déclen-
chée pour avertir des seuils critiques. 
Les valeurs mesurées peuvent également être enregistrées et 
stockées dans l’appareil, pour fournir aux responsables des instal-
lations des données hebdomadaires ou mensuelles, afin qu’ils 
sachent ce qui se passe dans leur bâtiment et dans les pièces à 
forte concentration et qu’ils puissent ainsi identifier le risque d’in-
fection. Le logiciel de l’enregistreur de données prend en compte 
les valeurs limites de la norme VDI 6022-3 et permet également des 
réglages définis par l’utilisateur. 
 

Sauermann : l’analyseur de combustion complet 
Destiné aux applications domestiques et tertiaires, Si-CA 130 est 
équipé d’un écran tactile et d’un logiciel de gestion sur PC, en plus 
de son application smartphone. Ses trois cellules sont interchan-
geables et ses capteurs offrent une plus grande diversité de 
mesures. C’est le dernier né de la R & D de Sauermann, fruit d’une 
réflexion visant à trouver le compromis parfait pour une très large 

DOSSIERS La mesure : indispensable face à l’évolution…

testo 160 IAQ, avec afficheur CO2 ambiant, % HR, °C et hPa, est connecté et dispose d’alarmes visuelles.

Si-CA 130, de Sauermann. 
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La mesure : indispensable face à l’évolution… DOSSIERS

gamme de professionnels de la combustion. 
Il est proposé en trois kits : 
– Si-CA 130 Kit 2AS avec deux cellules électrochimiques (O2, CO) 

évolutif jusqu’à trois cellules (NO). Protection des cellules par 
arrêt de la pompe, sonde de prélèvement 180 mm (800 °C max) 
avec tuyau de 2 m et pot à condensats avec filtre, coque de pro-
tection aimantée, sacoche de transport, chargeur d’alimentation, 
câble USB, guide de démarrage rapide et certificat d’étalonnage. 
Communication sans fil pour application mobile ; 

– Si-CA 130 Kit 2BS disposant des mêmes caractéristiques avec 
sonde de prélèvement 300 mm (800 °C max), tuyau de 3 m et pot 
à condensats avec filtre ; 

– Si-CA 130 Kit 3BS avec trois cellules électrochimiques (O2, 
CO, NO). 

L’application smartphone autorise la visualisation des mesures et 
le contrôle à distance de l’appareil. La gestion des données est 
assurée avec enregistrement automatique et création de rapports 
(dont l’attestation d’entretien). 
 

Turbotronic : plusieurs marques pour toutes les mesures 
Avec une offre comptant une dizaine de marques et une diffusion 
internationale, Turbotronic propose une très large gamme pour 
réaliser des mesures dans de nombreux domaines. Avec son 
hygromètre Flir MR277, il est possible de localiser rapidement des 
problèmes d’humidité et des défaillances dans l’enveloppe d’un 
bâtiment. Il associe les avantages de la mesure guidée par infra-
rouge (IGM) à l’imagerie dynamique multispectrale Flir (MSX) et à 
des capteurs environnementaux de pointe pour identifier et docu-
menter les problèmes. Le capteur d’humidité sans contact intégré 
fournit des relevés rapides et non invasifs pouvant ensuite être 
confirmés avec la sonde à pointe externe. Des fonctionnalités telles 
que l’hygromètre intégré et le capteur d’humidité relative/tempéra-
ture remplaçable sur le terrain accélèrent les opérations de dépan-
nage, tandis que Meterlink permet de se connecter à des périphé-
riques mobiles et de télécharger des données vers l’application Flir 
Tools à des fins de création de rapport. ■  

 

Virginie Bettati
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CDL 210, de Wöhler. 

Flir MR277, chez Turbotronic.
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RÉGLEMENTATION

Les règles changent pour les organismes de contrôle et, de fait, 
pour les installateurs : depuis le 1er mars, le robinet gaz doit être 
marqué NF ROB Gaz et la tuyauterie gaz et/ou son raccord, 
NF RAC Gaz. Faute de quoi, l’installation d’un dosseret de chau-
dière avec un robinet de tuyauterie gaz et des raccords non mar-
qués NF est sanctionnée par une anomalie A2 sur le point de 
contrôle 7a3, selon le référentiel de contrôle lors d’un audit PG 
(CCH AFG 2016-01). 
Comment éviter l’anomalie et la sanction A2 ? Avant commande ou 
achat, l’installateur doit s’assurer auprès des fabricants et/ou du 

grossiste, que les dosserets sont bien marqués NF. Pour les dosse-
rets qui ont déjà été livrés, il convient de s’assurer de la présence 
d’un marquage NF sur les accessoires. 
Les conditions d’application détaillées de cette mesure sont en 
cours de définition par les pouvoirs publics. 
La nouvelle fiche Visa qualité est téléchargeable sur l’espace 
connecté du site Les professionnels du gaz (rubrique « Mes outils 
pratiques PG »). ■ 

Michel Laurent

Dosseret de chaudière sans marquage NF… Attention ! 
Depuis le 1er mars 2022, les accessoires gaz des dosserets de chaudières neuves doivent être marqués NF. Faute 
de quoi, la visite de contrôle est sanctionnée par une anomalie.

Cet outil, accessible directement sur le site Internet de Cegibat, vise 
un double objectif : 
• permettre une caractérisation du conduit de fumée et du système 

présent dans l’immeuble d’habitation collectif, ainsi que du type 
de chaudières associées. Cette identification s’effectue principale-
ment sur la base de critères visuels extérieurs au bâtiment et inté-
rieurs aux logements ; 

• connaître les solutions de rénovation d’évacuation des produits 
de combustion (EVAPDC) adaptées à la configuration préalable-
ment identifiée et permettant le remplacement des chaudières 
existantes « standard » ou « basse température » par des chau-
dières de classe de rendement « condensation ». ■ 

 
Michel Laurent

Un simulateur « Audit conduits de fumée gaz en logement » 
Proposé par le Cegibat, cet outil permet en une minute d’identifier les conduits d’évacuation des produits de 
combustion de chaudières individuelles en logement collectif d’habitation.

Les conditions de débouché des dispositifs d’alimentation en air et 
d’évacuation des produits des combustions des appareils étanches 
sont traitées dans le guide thématique évacuation des produits de 
combustion valant présomption de conformité à l’article 10.3.4 de 
l’arrêté du 23 février 2018 et à la partie 4 § 6.2 du NF DTU 61.1. 
Le débouché des ventouses doit prendre en compte la distance par 
rapport : aux ouvrants, aux entrées d’air de ventilation, aux angles 
de mur, aux surfaces surplombants le conduit ou se trouvant au-
dessous de lui. 
Les prescriptions ci-dessus ne concernent que les ouvrants et ame-
nées d’air situés à un niveau supérieur au débouché. 
Les orifices des conduits d’évacuation des produits de combustion 
doivent être situés à une distance de : 
– 40 cm au moins de toute baie ouvrante (porte, fenêtre) ; 
– 60 cm au moins de tout orifice d’entrée d’air de ventilation. 
Ces distances se mesurent de l’axe de l’orifice d’évacuation au point 
le plus proche de la partie ouvrante (porte, fenêtre, châssis…) ou de 
l’orifice d’entrée d’air de ventilation. Elles tiennent compte des 
contours et des obstacles. 
Lorsque les orifices d’évacuation sont situés à moins de 1,80 m au-
dessus du sol extérieur, ils doivent être protégés efficacement contre 
toutes interventions extérieures susceptibles de nuire au fonctionne-
ment normal de l’appareil. Par exemple, la pose d’une protection gril-
lagée peut répondre à cette exigence. De plus, les orifices débouchant 
à moins de 1,80 m sur une circulation extérieure (rue, ruelle, passage 
privé…) devront comporter un déflecteur inamovible donnant aux 

gaz évacués une direction sensiblement parallèle au mur, sauf pour 
les appareils à condensation. 
Lorsque le débouché s’effectue dans l’angle d’un mur, la distance 
entre le centre de l’orifice du terminal et l’angle d’un mur doit être 
supérieure ou égale à 15 cm. 
Cas spécifique d’un débouché sous une surface horizontale ou 
sous débords de toiture : le débouché du terminal horizontal 
doit s’effectuer au nez extérieur du surplomb dans l’un des cas 
suivants : 
– la distance d’un terminal horizontal par rapport à la surface hori-

zontale située au-dessus est inférieure à 30 cm ; 
– la largeur de la surface horizontale surplombant le débouché est 

supérieure à 2 m ; 
– présence d’une retombée en sous-face de la surface horizontale 

de plus de 20 cm. 
Ainsi, le débouché peut ne pas s’effectuer au nez extérieur si : 
– aucune des trois conditions ci-dessus n’est réalisée ; 
– la distance verticale entre l’axe du débouché du terminal et le 

bas de la retombée du surplomb est supérieure à la largeur du 
surplomb. 

Cas du débouché en toiture : le débouché en toiture d’un terminal 
horizontal par rapport à une toiture ou à une surface horizontale 
située en dessous doit être au moins égal à 30 cm. Cette distance 
est mesurée en projection verticale, entre le centre du terminal et 
le point le plus près de la toiture. ■ 

Michel Laurent

Débouchés horizontaux d’appareils étanches  
d’une puissance inférieure à 70 kW : rappel des règles

La construction d’immeubles dotés de coursives extérieures, de balcons ou de divers aménagements architecturaux 
nécessite une réflexion particulière quant au dimensionnement des débouchés horizontaux des appareils étanches. 
Rappel des principales règles.
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BDR Thermea France et Bulane  
partenaires pour la chaudière  
hydrogène 
BDR Thermea France, pion-
nier dans la conception de 
chaudières hydrogène, 
rejoint le Projet LP2H (Local 
Power to Heat), lauréat du 
concours I-NOV 2020 
(Ademe/PIA4), porté par 
Bulane, pionnière dans la conception d’électrolyseurs hydrogène 
pour la combustion. Ce projet vise à équiper les chaudières gaz d’un 
électrolyseur innovant (dyomix Plug’In hybride hydrogène) aux carac-
téristiques spécifiques, créant une véritable passerelle énergétique 
entre la production électrique (électrons consommés pour l’électro-
lyse) et les besoins de chaleur (brûleur de chaudière). Cette innovation 
offre la possibilité d’une décarbonation rapide de l’usage du gaz via la 
combustion du vecteur hydrogène, partout où la chaudière gaz reste 
le meilleur choix pour se chauffer. 
La plupart des produits des gammes de chaudières gaz BDR Thermea 
pour le marché français permettent déjà la combustion d’un mélange 
gaz/hydrogène à 20 %. Une chaudière gaz 100 % hydrogène est déjà 
installée et en fonctionnement sur le site de Châteauneuf depuis 
février 2021. À suivre… 

BDR THERMEA FRANCE ET BULANE 
 

Decoclim : la clim 
ne se cache plus 
Depuis 2013, Decoclim développe 
une gamme de parements pour 
cacher les unités extérieures des 
pompes à chaleur, climatiseurs et 
chauffe-eau thermodynamiques. 
Conçus en étroite collaboration avec 
les professionnels de la climatisation 
et réalisés par des partenaires industriels, les produits existent en plu-
sieurs tailles, en bois et en aluminium blanc ou gris anthracite pour 
s’adapter au mieux aux différentes marques et modèles. Rapides à 
assembler, ces caches se posent au sol ou se suspendent au mur (fixa-
tions murales intégrées au produit). 
Pour atteindre des dimensions supérieures, ils peuvent se superposer 
ou se mettre côte à côte (pour un double ventilateur par exemple ou 
en pose horizontale). 
La conception en lames persiennes permet de réduire la portée du 
bruit généré par le ventilateur, tout en respectant une bonne circula-
tion de l’air. Un décroché de 7 cm est prévu à l’arrière pour le passage 
des tuyaux et des goulottes. 
Decoclim est livré à plat avec quatre panneaux prêts à assembler, 
pour un montage en cinq minutes. Son retrait est rapide et facile lors 
des opérations de maintenance. 
Autres atouts : les caches protègent des intempéries, du vandalisme 
ou d’éventuels accidents domestiques ! 

DECOCLIM 

Capteurs solaires thermiques 
TS300 chez Hargassner 

Avec une expertise de plus 
de 40 ans, Hargassner et 
Thermosolar fusionnent 
pour proposer une gamme 
solaire. 
Tous les modèles sont certi-
fiés Solarkeymark et déve-
loppent une production 
thermique >600 W/m. Ils 

sont conçus pour toutes les applications de chauffage et/ou de pro-
duction d’eau chaude sanitaire en secteur résidentiel et collectif. Avec 
des tubes de cuivre sertis dans l’absorbeur, des raccordements 
hydrauliques par bride et joint Viton sans soudure, ainsi qu’une isola-
tion assurée par 40 mm de laine de roche, ils offrent un design sobre 
ainsi qu’un excellent rapport qualité/prix. Jusqu’à 10 modèles par ran-
gée peuvent être installés. 
Fixation possible sur toiture (quatre types de fixation), sur châssis 
45 °C (sol ou façade) ou intégrée en toiture. 
À noter également une nouvelle gamme de chaudières bois Industry, 
qui offre des puissances jusqu’à 2 500 kW ! 

HARGASSNER 
 

Adey Innovation SAS : 
le plein de nouveautés 
Le MC35 désembouant permanent, anticor-
rosion, anti-algues est spécialement conçu 
pour pénétrer et disperser les contaminants 
des systèmes de chauffage : boue magné-
tique et non magnétique, y compris les 
boues organiques (algues, bactéries, bio-
films…) et le calcaire. Il facilite la capture par 
les filtres Adey montés en passage intégral 
ou en dérivation. 
Le filtre MagnaClean CMX Nano Pumped 

Sidestream assure une flexibilité totale dans l’environnement des 
locaux techniques, pouvant être installé exactement à l’endroit requis, 
qu’il s’agisse d’un emplacement spécifique dans un petit local tech-
nique ou dans un immeuble de plusieurs étages, avec la possibilité de 
le déplacer d’étage en étage afin de nettoyer systématiquement un 
système entier. 
Les pots d'injection de la gamme, pour un traitement sûr et rapide 
dans les systèmes de chauffage et de refroidissement sans interrup-
tion, sont fournis totalement montés pour faciliter l’installation. 

ADEY 

Vu sur BePOSITIVE
Cette année, BePOSITIVE s’est tenu du 14 au 16 décembre 2021 à Eurexpo Lyon. Malgré le 

contexte, qui a imposé une configuration 
d’événement singulière, le plateau de 
participants et le programme ont été riches… 
avec des nouveautés à la clé !

© Hargassner
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de l’air intérieur : anti-moisissure, redémarrage 
automatique, mode déshumidification et diag-
nostic automatique. Silencieuse avec un niveau 
sonore à partir de 17 dB, elle annonce un Scop 
de 4 et un SEER de 6,8. 
On remarque également le multi-split 
EssentielZen 2, qui autorise le raccordement de quatre unités intérieures. 
Il est compatible avec tous les muraux et consoles de la gamme Heiwa. 

HEIWA 
 

Ten : métal et PVDF 
Ten, fabricant de conduits métalliques, a acquis 
Technaflon, première entreprise à fabriquer des 
conduits de fumée en matière plastique PVDF 
(matière écologiquement réutilisable), pour 
garantir une diversification optimale de son 
offre. Ses systèmes Techna-Shunt et Techna-
3CE sous avis technique pour chaudières à 
condensation en PVDF sont résistants au gel et 
aux UV. Ils sont proposés complets, avec sortie 
de cheminée + conduit flexible PVDF, 
connexions murales conduits flexibles/rigides 
PVDF, conduit de liaison-raccordement concen-
trique PVDF/alu (température 160 °C). 
Techna-Shunt : en configuration C9 ou C3 rénovation avec conservation 
de la maçonnerie existante, réutilisation des conduits de fumée collectifs 
maçonnés Shunt comprenant cinq ou six conduits individuels et rempla-
cement des appareils d’ancienne génération par des chaudières à 
condensation ou basse température (maxi 160 °C). Sécurité incendie : 
maintien intact du Shunt. 
Techna-3CE : avec réutilisation des conduits concentriques 3CE et rempla-
cement des appareils d’ancienne génération par des chaudières à 
condensation ou basse température (maxi 160 °C). 

TEN 
 

Ubbink : des solutions 
pour des bâtiments à 
ossature bois 
Face au développement des constructions 
bois, Ubbink propose : 
– des solutions d’étanchéité à l’air et à l’eau offrant la possibilité de limiter 

les déperditions calorifiques en protégeant l’isolant (pare-vapeur 
Protec’Vap bande EPDM façade, bande d’étanchéité butyle…) ; 

– des solutions de passes câbles solaires, étanches résistant saux UV 
pour une parfaite durabilité dans le temps (passe-câbles solaire ther-
mique ocre pente, photovoltaïque…). 

On remarque également des solutions ventilation avec les gammes : 
– Aerfoam, de conduits de ventilation isolés, dédiée à l’évacuation et à la 

prise d’air de VMC simple flux, VMC double flux et chauffe-eau thermo-
dynamiques. Elle est fabriquée à l’aide de ressources d’origine biolo-
gique au cycle de conception zéro émission de carbone ; 

– de raccordement de ballons thermodynamiques sur conduits collectifs 
ou individuels. Cette technologie permet d’utiliser les calories de l’air 
extérieur pour réchauffer l’eau ; 

– AirExcellent, qui permet de maîtriser une ventilation performante tout 
en améliorant la qualité de l’air intérieur. C’est un système qui ne perd 
pas en puissance et ne gaspille pas d’énergie avec un gage d’étan-
chéité optimum (classe D). Certifiée TUV, cette gamme bénéficie éga-
lement d’un traitement antibactérien et antistatique garantissant une 
qualité d’air excellente. 

UBBINK 
 

Virgine Bettati

Domusa : ECS 
+ chauffage aux 

granulés avec la Bioclass IC DX 
La Bioclass IC DX de 18 à 25 kW associe chauffage et eau chaude sani-
taire avec un ballon Inox de 90 et 120 litres. C’est une solution com-
pacte qui apporte un grand confort. Elle inclut de série une carte élec-
tronique qui peut-être activée, permettant une connexion pour contrô-
ler à distance la chaudière via un smartphone. Cette connectivité per-
met l’allumage et l’extinction de la chaudière, la sélection des tempé-
ratures de chauffage et d’ECS, la réception d’alertes et de recomman-
dations, la programmation, la consultation de l’historique. 
Cette chaudière est équipée du système intelligent Flame Logic, qui 
garantit à tout instant une combustion optimale, même lors d’un chan-
gement dans le temps du type de pellet utilisé, sans aucune interven-
tion. Elle est également dotée d’un système de nettoyage automatique 
pour le creuset et les turbulateurs. Classée A+ et bénéficiant de sept 
étoiles au label Flamme verte, c’est l’équipement idéal pour les utilisa-
teurs et les installateurs (tout est inclus y compris le vase d’expansion). 

DOMUSA TEKNIK 
 

Fröling : la chaudière et son cube de 
stockage 
Chez ce fabricant autrichien, on pré-
sente la chaudière à granulés Peco qui 
annonce un encombrement au sol de 
seulement 0,64 m². Elle se distingue 
par son fonctionnement silencieux et 
son confort élevé, ses faibles émis-
sions, ainsi que sa consommation élec-
trique extrêmement basse. Grâce à son 

efficacité énergétique élevée, elle est particulièrement bien adaptée aux 
logements à basse consommation d’énergie ou passifs. Elle s’associe au 
Cube 500 S, qui représente la solution optimale et économique pour les 
faibles demandes de combustible. À remplissage manuel (granulés en 
sacs par exemple), il peut contenir 495 kg de granulés au total (33 sacs 
de 15 kg). Les granulés sont transportés vers la chaudière avec la sonde 
d’aspiration fournie. Dimensions du cube : 760 x 1 000 x 1 250 mm 
(LxPxH). Ouverture de remplissage du cube : 670 x 340 mm (LxP). 

FRÖLING 
 

Judo : Le système 
flexible de traitement 
de l’eau 
La station de traitement de l’eau mobile 
Heifi Pure & Clean traite l’eau des circuits 
fermés sans purge, sans nouveau remplis-
sage et sans interruption de fonctionne-
ment. Elle filtre et déminéralise ou adoucit 
l’eau du chauffage ou de process d’un seul 

trait sans interruption du système grâce au circulateur intégré qui évite 
les dysfonctionnements et permet un traitement de haute performance. 
Ses avantages : un affichage de la conductivité sur écran digital, une 
grande capacité de traitement, une surveillance au moyen de la pression 
différentielle et de la conductivité. 

JUDO 
 

Heiwa : le mural Essentiel Zen 2 
Heiwa a complété sa gamme résidentielle de PAC air/air avec le mural 
Essentiel Zen 2. Fonctionnant au R32 et affichant une classe énergétique 
allant jusqu’à A++, l’unité intérieure est compacte. Elle bénéficie de quatre 
vitesses de soufflage et plusieurs options permettent d’améliorer la qualité 
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solution simple et esthétique pour lutter 
contre les légionelles avec sa purge 
automatique toutes les 24 heures et son 
mitigeur thermostatique intégré en haut 
du panneau. 

 
Quels sont les points communs de ces trois 
versions ? 
Anne Laure Choquet – Tout d’abord un des-
ign intemporel, avec une colonne stylée en 
aluminium anodisé et chrome satiné. Leur 
structure extra-plate ne présente aucune 
fixation visible et leur pommeau de douche 
fixe est à la fois inviolable et antitartre. 
La gamme Sporting permet d’économiser 
près de 80 % d’eau potable par rapport à une 
douche classique grâce à l’arrêt de l’eau pen-
dant le savonnage et au débit réglé à 6 l/min. 
Ces colonnes comprennent également des 
robinets d’arrêt, filtres et clapets anti-retour 
accessibles pour une maintenance facilitée. 
 
Décrivez-nous plus précisément ce modèle 
thermostatique. 
Anne Laure Choquet – Il reprend les caracté-
ristiques sans contact de la version électro-
nique, avec la particularité d’intégrer le miti-
geur thermostatique dans la tête de la 
colonne de douche. Grâce à cette conception 

ultra-compacte, on gagne beaucoup de 
place et l’hygiène augmente, sans qu’il soit 
nécessaire d’alimenter avec une eau déjà 
mitigée. En effet, le raccordement en eau 
chaude et froide s’opère directement, avec 
un mélange immédiat, en évitant toute eau 
stagnante dans les canalisations et dans la 
colonne de douche. Rappelons que les légio-
nelles se développent entre 25 et 45 °C dans 
les eaux stagnantes. Avec le Sporting 
Securitherm, aucun risque de développe-
ment bactérien ! 
Le réglage de la température est assuré par 
l’installateur pour un confort garanti : la tem-
pérature de l’eau reste stable quelles que 
soient les variations de pression dans le 
réseau. La sécurité d’utilisation est effective 
grâce au dispositif anti-brûlure qui ferme 
automatiquement l’alimentation en cas de 
coupure d’eau froide. Même chose pour évi-
ter la douche glacée grâce à la fonction qui 
stoppe tout fonctionnement s’il n’y a plus 
d’eau chaude ! 
Économes, sécurisées, simples à installer et 
à maintenir, les colonnes de douche 
Sporting 2 sont parfaitement adaptées aux 
lieux publics. ■ 

Propos recueillis par Virginie Bettati

Filière pro – Sporting est une colonne de 
douche iconique chez Delabie ! 
Anne Laure Choquet – En effet, puisqu’elle 
existe depuis plus de vingt ans. Désormais, 
elle offre trois déclinaisons : 
– temporisée d’origine et revisitée à 

déclenchement souple avec une tempori-
sation de 30 secondes et une alimenta-
tion par le haut ou l’arrière sur la même 
colonne de douche ; 

– automatique, sortie en 2021, qui fonction-
nent sans contact manuel. Le déclenche-
ment s’effectue dès présentation des 
mains devant le détecteur de présence. 
L’arrêt est automatique après une minute 
de fonctionnement ou un second passage 
de la main. 
Un rinçage périodique de 60 secondes 
toutes les 24 heures après la dernière uti-
lisation est également prévu. Cette action 
aide à lutter contre la prolifération des 
bactéries. Précisons qu’elle existe avec 
une alimentation secteur, mais aussi à 
piles, afin de passer au sans contact sans 
aucuns travaux ! 

– automatique et thermostatique, version 
qui a vu le jour en ce début d’année. Il 
s’agit du must en matière d’hygiène, de 
sécurité et de confort. C’est aussi une 

Après le modèle temporisé et électronique sans contact, cette douche best-seller présente sa toute 
dernière version thermostatique. Elle correspond à toutes les attentes d’hygiène et de sécurité 
actuelles avec, en plus, le savoir-faire signé Delabie. Anne Laure Choquet, chef de marché Lieux 
publics, nous dévoile ce petit bijou de technologie.

Delabie :  
Sporting 2 thermostatique sans contact, 
une solution contre les légionelles. 
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Anne Laure Choquet,  
chef de marché Lieux publics.

Delabie encore récompensé  
pour le design de ses équipements 
Cette année, la plaque de commande Tempoflux 3 pour WC a remporté le prix Special 
Mention du concours German Design Award 2022 dans la catégorie Excellent Product 
Design - Bath & Wellness. En verre trempé noir, cette plaque de commande WC 
double touche allie design et déclenchement souple. 
Le siège de douche rabattable Be-Line avec pied a reçu, quant à lui, le prix Special 
Mention. Il s’adapte à tous les utilisateurs. Rabattable et amovible, il est parfait pour 
une utilisation partagée de la douche. 
En 2021, la gamme de robinetterie électronique Black Binoptic en finition chrome noir 
mat avait reçu la mention Red Dot, décernée par le Red Dot Award. Il s’agit de l’un des 
concours de design les plus prestigieux au monde. Cette même gamme avait 
également reçu une mention au concours d’innovation Architecture + Technology 
organisé par AIT magazine en collaboration avec Messe Frankfurt/ISH digital 2021. Ce 
concours récompense les fabricants de produits innovants qui répondent aux besoins 
spécifiques des architectes et designers d’intérieur.

La colonne de douche Sporting 2 Securitherm, version 
thermostatique intégrée : un équipement apparent, très 

facile à installer et très économique (moins de 400 €), 
apportant en plus une totale sécurité d’utilisation.
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réglementations européenne et française 
sur les substances actives composant les 
biocides. Il empêche la contamination biolo-
gique dans les installations de chauffage 
basse température afin d’éviter tout blo-
cage, odeurs nauséabondes et corrosion 
des métaux. Non oxydant et bénéficiant 
d’un large spectre, il est, comme toute la 
gamme Sentinel, sans risque pour l’installa-
tion, même en cas de surdosage. Concentré 
(1 litre pour une installation contenant 
jusqu’à 300 litres d’eau), il s’utilise très sim-
plement dans les installations neuves ou 
préalablement nettoyées, par injection 
depuis n’importe quel point du circuit. 
Il faut aussi préciser qu’il est compatible 
avec Sentinel X100 (l’inhibiteur qui assure 
une protection durable contre la corrosion et 
le calcaire) et Sentinel X500 (pour une pro-
tection durable également contre la corro-
sion et le calcaire, mais aussi contre le gel). 
Combiné à ces produits, le X700 offre donc 
un programme de protection complet ! ■ 

Propos recueillis par Virginie Bettati

Filière Pro – Ce nouveau biocide semble 
répondre à une problématique importante 
pour le parc d’installations sur boucle 
d’eau chaude, avec radiateurs ou 
planchers chauffant… 
Romain Tardivel – Effectivement. On sait 
que les températures comprises entre 30 et 
60 °C offrent un terrain très favorable à la 
multiplication des bactéries et des champi-
gnons. Ceux-ci génèrent des boues encore 
plus néfastes que les boues métalliques à 
l’intérieur des réseaux, avec un impact 
direct sur le rendement des installations. 
Les performances sont diminuées et la 
consommation énergétique, augmentée. 
En outre, nous devons respecter une régle-
mentation drastique qui vient encadrer les 
biocides. 
Au niveau européen, le règlement Reach 
sécurise la fabrication et l’utilisation des 
substances chimiques. 
L’article 7 de l’arrêté du 14 janvier 2019 
émanant du ministère des Solidarités et de 
la Santé est, de son côté, venu régir les 
conditions de mise sur le marché des pro-
duits introduits dans les installations utili-
sées pour le traitement thermique des eaux 
destinées à la consommation humaine. Il 
indique que, pour être mis sur le marché, 
les produits ne doivent pas faire l’objet 
d’une classification au regard de leurs : 
– toxicité aiguë par voie orale ; 
– potentiel de sensibilisation cutanée ; 
– effet mutagène sur les cellules germinales ; 
– cancérogénicité ; 
– toxicité pour la reproduction ; 
– toxicité spécifique pour certains organes 

cibles en dose unique ou répétée. 
 
Difficile donc de répondre à la fois aux 
besoins des installations et de maintenir 
leur efficience et de respecter la 
réglementation… 
Romain Tardivel – Nous y sommes parve-
nus avec la formulation du X700 qui se 
révèle très efficace et totalement sans dan-
ger pour l’homme, en conformité avec les 

Avec la généralisation des installations de pompes à chaleur et de chaudières basse température 
haute performance, le développement bactérien à l’intérieur des circuits de chauffage prend de plus 
en plus d’ampleur. Romain Tardivel, responsable technique France, nous explique pourquoi le X700 
est devenu indispensable.

Le nouveau biocide X700 de Sentinel : 
le nec plus ultra pour les installations 
basse température
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Romain Tardivel,  
responsable technique France.
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Qui sont les responsables de la contamination 
biologique ? 

Les bactéries filamenteuses 

Elles se développent en présence d’oxygène et principalement dans 
un milieu stagnant à des températures oscillant entre 10 °C et 55 °C. 
Elles génèrent un biofilm qui se comporte en phase aqueuse 
comme une boue visqueuse venant se fixer sur la paroi interne des 
tubes du plancher chauffant. Au fur et à mesure, les bactéries qui ne 
sont plus en contact avec l’oxygène contenu dans l’eau meurent et 

durcissent. Si le problème n’est pas traité, le développement de bactéries filamenteuses 
peut obstruer complètement le passage de l’eau dans le tube. 

Les bactéries sulphato réductrices (BSR) 

Elles se développent sous un dépôt en l’absence d’oxygène et sont anaérobies. De 
nature agressive, elles ont une prédilection pour les milieux acides et supportent des 
températures supérieures à 55 °C. Elles se nourrissent de sulfates et produisent de 
l’hydrogène sulfuré, qui en solution dans l’eau, se transforme en acide sulfurique à 
l’origine de la corrosion acide des métaux. Ce n’est pas la bactérie BSR qui est néfaste 
pour l’installation, mais l’acide sulfurique ou nitrique qu’elle génère dans une eau 
contenant une forte proportion en sulfate ou nitrate. Les bactéries se développent et 
détériorent l’installation de chauffage : dégagement d’acides, filtrage des particules, 
obstruction partielle ou complète des réseaux... 



De plus, le mitigeur de douche H9768 garantit 
une sécurité antibrûlure totale. La cartouche 
thermostatique assure une stabilité de tempé-
rature quelles que soient les variations de 
pression et de débit dans le réseau. Ce miti-
geur est équipé d’une double butée de tempé-
rature, la première déverrouillable à 41 °C, la 
seconde engagée à 43 °C, l’utilisateur n’a ainsi 
aucun risque de se brûler. La technologie ther-
mostatique assure une sécurité automatique. 
En cas de coupure inopinée de l’alimentation 
en eau froide, l’eau chaude se coupe totale-
ment et instantanément. De même, en cas 
d’interruption de l’alimentation en eau 
chaude, l’eau froide se coupe totalement et 
instantanément, évitant ainsi le risque de 
douche froide pouvant provoquer perte 
d’équilibre ou chute de l’usager. Le mitigeur 
H9768 bénéficie par ailleurs de la technologie 
Securitouch, interdisant tout risque de brûlure 
en le touchant. Ce mitigeur permet aussi de 
réaliser aisément des chocs thermiques à la 
température d’eau chaude du 
réseau sans démontage du 
croisillon ou coupure de l’ali-
mentation d’eau froide.

Le mitigeur de douche thermostatique 
Securitherm H9768 répond parfaitement aux 
attentes des usagers des établissements de 
santé en termes de sécurité antibrûlure, 
hygiène et confort. La conception unique de 
ce mitigeur rend impossible l’intercommuni-
cation entre l’eau chaude et l’eau froide rédui-
sant considérablement le risque de proliféra-
tion bactérienne. 
 
Le mitigeur de douche H9768 a été spéciale-
ment étudié pour limiter le risque de dévelop-
pement bactérien. De par sa conception, l’inter-
communication entre l’eau chaude et l’eau 
froide est totalement impossible. En effet, 
Delabie a développé un brevet unique per-
mettant d’obtenir un mitigeur thermostatique 
avec fermeture de l’eau froide et de l’eau 
chaude directement sur les arrivées rendant 
ainsi parfaitement inutiles les clapets antire-
tour. Aucune maintenance spécifique n’est 
donc à prévoir et le risque d’intercommunica-
tion est écarté. Certifié NF M (médical), ce 
mitigeur a été conçu pour limiter au strict 
minimum le volume d’eau en stagnation dans 
le corps et donc le risque de développement 
bactérien. 

PRODUITS
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Air Excellent un système performant  
pour une qualité d’air optimale 

Le réseau de distribution d’air Ubbink permet de réaliser toutes les confi-
gurations dans les différents types d’habitation. Silencieux et conçus de 
manière à optimiser leur maintenance et leur nettoyage, les systèmes 
apportent la réponse appropriée :  
– débits d’air respectés et maîtrisés, pour une exploitation à 100 % du ren-

dement de la centrale ; 
– l’intérieur des conduits, double peau et lisse, limite les pertes ther-

miques, les pertes de charge et les nuisances acoustiques ; 
– les conduits antistatiques et antibactériens assurent une qualité d’air 

optimale; 
– le système démontable garantit la facilité d’entretien ; 
– les éléments se clipsent entre eux, la connexion est par-

faitement étanche, sans risque de déboitement ; 
– la pose, sans outil est facile, intuitive, fiable et sans fuite.

UBBINK

Air Excellent : nouveaux kits  
de la gamme ventilation

Avec les exigences de la RT2012 et la construction de bâtiments de plus 
en plus étanches, la ventilation de l’habitat est aujourd’hui incontourna-
ble. Pour répondre aux attentes du marché, Ubbink inclut de nouveaux 
kits à sa gamme ventilation Air Excellent en permettant d’équiper la 
quasi-totalité des centrales simple-flux. Solution modulable pour 
chaque type de configuration, Air Excellent est performante, rapide et 
facile à installer et se raccorde aux VMC simple-flux hygro-réglable ou 
auto-réglable.  
 
Ubbink a mis au point de nouveaux kits pour le raccordement des cen-
trales simple-flux : 
• adaptateur AE48c pour bouche Ø80 / VMC hygro réglable ou auto-

réglable, il permet de raccorder toutes les bouches d’extraction de 
diamètre 80 du marché. Facile d’installation, il assure un raccord 
étanche et performant au système air excellent ainsi qu’à tout type 
de gaines souples.  Sans risque de déboîtement ou d’endommage-
ment, il permet également un entretien facile ; 

• kit té 180° AE48c : pour un raccordement droit des flexibles AE48c 
sur la sortie Ø125 de la centrale simple-flux ; 

• kit té 90° AE48c : permettant de réaliser un virage à 90° à la sortie de 
la centrale simple-flux et d’y raccorder un flexible AE48c. Ce kit est 
également adapté au raccordement d’une bouche Ø125 au réseau 
d’extraction. 

Chaque kit contient des joints et clips de blocage pour une étanchéité 
parfaite.  
 

DELABIE

Mitigeur de douche thermostatique Securitherm H9768
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Plaques de commande sans contact pour WC de Viega 
Avec plus de cinquante références de plaque de commande pour WC, livrables de série, Viega propose 
un design personnalisé pour chaque salle de bains. Les plaques de commande Visign sont également 
composées de matériaux particulièrement faciles à nettoyer. Les variantes Visign for More 205 sensi-
tive et Visign for Style 25 sensitive offrent, quant à elles, une hygiène maximale grâce au déclenche-
ment sans contact. 
Derrière les plaques de commande pour WC Visign for More 205 sensitive et Visign for Style 25 sen-
sitive se cachent des technologies électroniques haut de gamme, éprouvées depuis des années. Elles 
permettent un déclenchement sans contact, qui allie confort et hygiène. Un simple passage de la main 
devant l’icône dédiée déclenche le rinçage. La forme la plus grande correspond au volume d’eau maxi-
mal et la plus petite, au volume minimal. En fonction du réglage choisi, la chasse consomme deux, 
trois ou quatre litres d’eau. 
 

Élégance et modernité dans la salle de bains 
Visign for More 205 sensitive apporte une note d’élégance et une touche de modernité dans la salle 
de bains. Le design fluide de ses angles et l’élément de verre noir transmettent brillance et légèreté, le 
tout combiné à une fonctionnalité maximale. Les icônes pour le déclenchement du rinçage sans 
contact apparaissent sous la forme de nuages pixellisés dès que l’on approche la main. La forme et la 
finition des plaques de commande Visign rappellent délibérément le toucher et l’apparence d’un 
smartphone haut de gamme. 
 

Un éclairage nocturne agréable dans l’obscurité 
La trame de points lumineux, symbolisant les touches de commande, caractérise le design 
de la plaque Visign for Style 25 sensitive. Le vernis luminescent souligne l’élégance sans 
contact de cette plaque haut de gamme. Le système se recharge pendant la journée, même 
à la lumière artificielle, et propose un éclairage nocturne agréable dans l’obscurité.

VIEGA

Tirer la chasse d’eau n’a jamais été aussi hygiénique 
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Côté qualité, le tuyau TracPipe est fabriqué à partir 
d’un inox de qualité 304L, sans traitement ther-
mique supplémentaire, lui garantissant une robus-
tesse sur les chantiers, tout en conservant une plia-
bilité facilitant sa mise en œuvre. Sa résistance à 
l’écrasement et à l’arrachement en fait une canali-
sation gaz semi-rigide, véritable alternative aux 
installations traditionnelles en cuivre ou en acier. 
Sa gaine jaune de protection offre une résistance 
au feu de 30 minutes, sécurisant encore plus la 

canalisation gaz. 
 

Un raccord AutoFlare sans joint démontable et durable 
Contrairement aux raccords automatiques du marché, les raccords méca-
niques AutoFlare, spécifiques au TracPipe, sont 100% démontables et 
réutilisables, ce qui est très utile en cas de réintervention ou de mainte-
nance sur l’installation gaz.  
Compacts, ils se mettent en œuvre par serrage mécanique à l’aide de deux 
clés à molette. Ils assurent une excellente étanchéité de l’installation gaz 
grâce à leur jonction métal contre métal sur toute la circonférence du 
tuyau, supprimant ainsi le risque de fuite à la mise en œuvre. L’absence de 
joint sur la technologie des raccords AutoFlare garantit ainsi une meilleure 
sécurité et durabilité de l’installation gaz dans le temps. 
Disponibles dans une large gamme de configurations, les 
raccords AutoFlare sont adaptés aux besoins du marché 
français : JPG, JPC, mâle conique, etc.

Fabriqué par la société OmegaFlex, TracPipe est la 
référence mondiale des kits PLT depuis plus de qua-
rante ans pour les installations gaz. Simple, rapide et 
sûr, TracPipe® est la solution technique qui saura 
vous convaincre pour optimiser vos chantiers. 
  

Une solution plébiscitée depuis quinze 
ans sur le marché français 

Au début de 2021, OmegaFlex, propriétaire et fabri-
cant du PLT TracPipe, a récupéré la commercialisa-
tion de son produit auprès du réseau de distribution spécialisée dans le 
Chauffage Sanitaire afin d’assurer le rayonnement de sa marque en 
France et d’assurer la continuité des chantiers. 
Certifié ATG-PLT en France depuis près de 15 ans, la conception robuste 
de TracPipe en fait la solution technique parfaite pour réaliser des installa-
tions parfaitement étanches en gaz naturel jusqu’à 500 mbars. Conforme 
au CCH2007-01, TracPipe sera prochainement certifié pour les deux 
classes que couvre la norme NF XP E 29-826 : les installations de Classe 1 
(jusqu’à 500 mbars) et de classe 2 (jusqu’à 2 bars). 
Une canalisation de gaz robuste et sûre, disponible dans une grande diver-
sité de calibres et de longueurs 
Couvrant les chantiers du DN10 au DN50, le tuyau PLT TracPipe est dispo-
nible à la vente dans plusieurs longueurs. Du pack de 5 m au touret bois 
de 300 m, le kit PLT TracPipe s’adapte à tous les besoins sur chantier. 
Unique système à proposer un calibre en DN22 en lieu et place du DN20, 
TracPipe permet une meilleure alimentation des appareils de chauffage 
et/ou de cuisson que les autres kits PLT du marché. 

OMEGAFLEX

Sécurisez et optimisez vos chantiers gaz avec la référence des kits PLT 
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design sobre et très compact (H 720 x L 450 x 
P 235 mm.) Cette dernière peut se combiner en option 
d’un ballon ECS d’une capacité de 150, 200 ou 
300 litres. Enfin, elle profite, au même titre que le 
modèle ECS intégrée, de performances énergétiques 
avantageuses et peut idéalement s’implanter dans le 
cadre de remplacement d’une chaudière à énergie fos-
sile vétuste.  
 

Quels bénéfices pour l’utilisateur ? 
Son coefficient de performance (COP) de 5,2 en fait 
l’une des machines les plus performantes du marché. 
Autre point fort, son Scop est le meilleur du marché 
affichant un impressionnant 4,63 sur toute une saison 
de chauffe. (NDLR : 1 kW consommé et payé pour 
4,63 kW restitué en chauffage). Par ailleurs, son fonc-
tionnement avec une température de départ d’eau de 
65 °C lui confère l’agilité de pouvoir s’intégrer sur un 
réseau de chauffage central. Ces performances en font 
la solution parfaite pour se substituer à une chaudière 
à énergie fossile polluante et dont le coût d’exploitation 
est onéreux. Par ailleurs cette machine est éligible aux 
aides gouvernementales en vigueur 
avec notamment MaPrimeRénov et les 
CEE (certificats d’économie d’énergies).  

TOSHIBA

Toshiba - Estia, nouvelle génération de pompe à chaleur 
PAC Estia, quelle innovation technologique ? 
La nouvelle génération de pompe à chaleur Estia 
bénéficie d’une nouvelle technologie de compresseur : 
la nouvelle génération de Twin Rotary a été conçue 
spécifiquement pour garantir un confort thermique 
tout au long de l’année. Cette technologie de pointe 
offre des performances énergétiques exceptionnelles 
permettant de minimiser drastiquement les factures 
d’énergie ! Cette nouvelle PAC est disponible en deux 
versions : le modèle « au sol » avec ECS intégrée et le 
modèle mural. Estia offre un départ d’eau permettant 
de se substituer complètement à une solution de 
chauffage conventionnel (chaudière gaz, fioul…) déli-
vrant une température de départ d’eau de 65 °C main-
tenue à 62 °C par -25 °C. (pour les tailles 8 et 11 kW). 
 

À quels besoins répond-elle ? 
Idéale en construction neuve comme en rénovation, la 
pompe à chaleur Estia permet de répondre à une 
grande majorité de projets. La version « au sol » avec 
ECS intégrée, au design élégant et compact (H 1700 x 
L 600 x P 670 mm) offre au sein d’une seule et même 
unité le chauffage ainsi que la production d’eau chaude 
sanitaire (ballon ECS de 210 l). Elle s’adaptera à tous 
types de projets neufs, voire à certains projets de réno-
vation. La version murale, quant à elle, propose un 
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Le carnet de FilièrePro. 

Régulièrement, retrouvez  les produits des 

industriels,  classés par famille.   

Cette « mini-application », totalement 

responsive, vous permet de naviguer parmi 

les produits... 

Inscrivez-vous gratuitement pour recevoir  

le carnet dans votre boîte e-mail. 

Accessible également directement via le site 

Internet  : www.lecarnetdefilierepro.fr 

Accessible également via www.filierepro.fr

N O U V E A U

Toutes ces possibilités sont proposées sous la forme de sept packs 
WC au sol certifiés NF, parmi lesquels quatre modèles sans bride 
Rimfree correspondent à des solutions inédites. 
 
Les nouveaux WC Renova sont tous dotés d’un réservoir dont le des-
ign revisité le rend réversible droite/gauche. Les packs WC avec fixa-
tions traditionnelles au sol sont équipés d’écrous d’installation rapide 
du réservoir. Autant de caractéristiques qui facilitent l’installation de 
ces nouveaux WC. De plus, les réservoirs sont équipés d’un méca-
nisme Geberit Type 240/333 monté d’usine et bénéficiant de la dispo-
nibilité des pièces détachées garanties 25 ans.  
 
Faciles d’entretien, la plupart des WC Renova au sol sont sans bride 
Rimfree et équipés d’un abattant à fermeture ralentie et déclipsable. 
Les modèles semi-carénés dissimulent l’évacuation dans le pied du 
WC derrière la céramique, également plus facile d’entretien, ce design 
est séduisant et esthétique sous tous les angles. Ainsi, quelles que 
soient la configuration de pose, les contraintes techniques et le sou-
hait du client en termes de confort et design, la solution produit existe 
dans la gamme WC Geberit Renova. 
 
Une nouvelle offre Geberit qui s’ajoute à la grande famille Renova, 
véritable couteau suisse de la marque offrant un pro-
gramme très complet de solutions WC suspendus, 
douches, baignoires, lavabos, meubles et lave-mains 
pour équiper salles de bains et toilettes en respectant 
un budget maîtrisé.

GEBERIT

Geberit Renova, la nouvelle référence au quotidien

La nouvelle gamme de WC au sol Geberit Renova a été pensée pour 
accompagner l’installateur dans ses chantiers d’installation et de 
rénovation. Très complète, elle cumule des caractéristiques produits 
essentielles et parfois inédites. Quand le WC au sol s’impose, pas 
moins de sept modèles permettent le choix du type d’évacuation ver-
ticale, horizontale ou multi (à sortie orientable cachée) ; le choix des 
dimensions standards, plus compactes ou encore avec assise suréle-
vée pour personne en perte de mobilité ; le choix esthétique, entre 
piètement classique ou semi-caréné. 
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AFISB. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 5, 20-23 

AFPAC . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 11 

ASSOCIATION PG. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 6, 11, 12 

ATLANTIC . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 7 

BDR THERMEA . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 6, 30 

BETTE . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 20-23 

BOSCH PROFESSIONAL . . . . . . . . . . . . . . . . . . 24-27 

BULANE . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 6, 30 

CCCA-BTP. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 6 

CDL ÉLEC . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 6 

CEGIBAT . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 28 

CEP CICAT. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 20-23 

CHAUVIN ARNOUX . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 24-27 

CLUB DE L’AMÉLIORATION DE L’HABITAT . . . . . 10 

DECOCLIM . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 30 

DELABIE . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 20-23, 32, 34 

DOMUSA TEKNIK. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 31 

ÉCHANGEUR BNP PARIBAS PERSONAL FINANCE8 

ESBE . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 15 

ÉTABLISSEMENTS BOULOGNE. . . . . . . . . . . . . . . 18 

FFB . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 6, 20-23 

FRANCE RÉNOV’. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 7 

FRÖLING. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 31 

GEBERIT . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 20-23, 37 

GRDF . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 12 

GROHE . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 8 

HARGASSNER. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 30 

HEIWA . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 31 

HYDROPOLIS . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 8 

IMPULSE PARTNERS . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 6 

JACKON . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 20-23 

JUDO. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 31 

KANE . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 24-27 

KINEDO . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 20-23 

OMEGAFLEX . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 14, 36 

OPPBTP. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 6 

PRESTO . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 20-23 

PROFEEL. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 6 

PROPELLET . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 7 

QUESTION D’AMBIANCE . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 8 

QUINT . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 10 

RTE. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 11 

SAUERMANN. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 24-27 

SENTINEL. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 33 

SMECSO. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 19 

STIEBEL ELTRON. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 6 

TALASSA . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 13 

TEN . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 31 

TESTO . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 24-27 

THERMIC ENERGY . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 7 

TOSHIBA. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 36 

TURBOTRONIC . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 24-27 

UBBINK. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 31, 34 

UNICLIMA. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 11 

VIEGA . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 20-23, 35 

VITRA. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 20-23 

WATERMATIC . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 16 

WÖHLER . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 24-27

Annonceurs  

GIACOMINI -  -  -  -  -  -  -  -  -  -   1 re 

TALASSA -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  2e   

ABONNEMENT -  -  -  -  -  -  -  -  -  3e  

BOSCH - -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  -   4 e 

BUTAGAZ - -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  17  

DELABIE -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  23 

GIACOMINI -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  9  

K INEDO - -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  4  

RES IDEO - -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  35 

TESTO -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  -  7  

WATERMATIC -  -  -  -  -  -  -  -  -  29

S E R V I C E  A B O N N E M E N T  
L’abonnement annuel comprend 6 parutions. 

• France : 1 an, 48 € TTC  2 ans, 78 € TTC, (dont T.V.A 20 %) 
• Étranger : 1 an, 75 € HT  2 ans, 120 € HT, franco 

Renseignements : AD.Com / “Filière Pro” 
5, rue de Conflans  94220 Charenton-le-Pont 

Tél. : +33 (0)1 43 68 03 43 / Fax : +33 (0)1 43 68 06 67 
Prix au numéro : 10,00 € TTC 

 

Pour vous abonner,  

vous pouvez également utiliser le site internet  

www.filierepro.fr

Mondial du bâtiment - Ideobain - Interclima 

Du 3 au 6 octobre 2022 à Paris, Porte de 
Versailles. De retour sur son parc d’ex-
position historique, cette rencontre 
regroupera les salons Batimat, Ideobain 
et Interclima. Axé sur le génie clima-
tique, le salon Interclima abordera 

notamment les thématiques des énergies renouvelables, de la qua-
lité de l’air intérieur, le tout dans un contexte de défi énergie-car-
bone. Le salon Ideobain abordera quant à lui les dernières ten-
dances en matière de technologie et de matériaux. 
www.interclima.com 
www.ideobain.com 
 
 
Et pour mémoire : 

– Batibouw (salons ProBuild, InstallPro et Project) : du 19 au 
27 février 2022. 

www.batibouw.com 

Open Énergies 

Les 21 et 22 juin 2022 à 
Lyon Eurexpo. Ce nouvel 
événement ouvrira sa pre-
mière édition au prin-

temps 2022. Le salon s’adresse aux acteurs du monde de l’énergie 
et du numérique : installateurs, développeurs projets ENR (ensem-
bliers), maîtres d’ouvrage, publics et privés, responsables tech-
niques de parc immobilier et process industriels, acheteurs d’éner-
gie publics et privés, responsables R&D... 
Open Énergies rassemblera les exposants autour des probléma-
tiques énergétiques : production PV, ENR, énergie électrique pour 
bâtiment, industrie et tertiaire, stockage d’énergie, mobilité élec-
trique (recharge, collecte de données, gestion), intégration 
réseaux, gestion des données (collecte, stockage, diffusion et trai-
tement), ensembliers, développeurs, EPC, énergéticiens... 
www.open-energies.com 
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Face aux très nombreux changements de calendriers, nous vous conseillons de systématiquement valider les dates annoncées 

auprès des organisateurs.



■ OUI, je m’abonne à “FilièrePro” g é n i e  c l i m at i q u e  -  s a n i ta i r e  -  a é r a u l i q u e  

L’abonnement annuel comprend 6 parutions, la carte des grossistes, les hors-série et l’accès « abonné » du site Internet. 

✓

Nom : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   Prénom : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  

Société : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  

Adresse : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  

Code Postal : LLLLLI. . . . .   Ville : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  

Téléphone : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   Fax : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  

e-mail : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .   Code NAF / APE LLLLI

adresse :  ■ professionnelle  ■ privée (Abt. FP 77) A retourner sous enveloppe affranchie à : 
filièrepro 

5, rue de Conflans 
94220 - Charenton-le-Pont 

Facture à réception du règlement

Abonnement disponible également 
via le site Internet :  
www.filierepro.fr

✁

Les produits  

et vidéos des fabricants 
classés par famille :  
génie climatique ; sanitaire ;  
aéraulique ; mesure/outillage ;  
catalogues/brochures/logiciels.

Le carnet de FilièrePro. 

Régulièrement, retrouvez  

les produits des industriels,  

classés par famille.   

Cette «mini-application», totalement 

responsive, vous permet de naviguer parmi 

les produits... 

Inscrivez-vous gratuitement pour recevoir 

le carnet dans votre boite mail. 

Accessible également directement via le site 

Internet  : www.lecarnetdefilierepro.fr 

Acessible également via www.filierepro.fr

Les + du mag 
les dossiers 
thématiques,  
hors-série, …

La carte  

de France 
des grossistes.La news letter mensuelle 

Chaque mois, une sélection d’actualités...

Les actualités 
Toutes les infos de la filière

Pour vous abonner,  

commander, consulter 

des magazines… 
Les anciens magazines  
sont téléchargeables  
gratuitement …

www.filierepro.fr>

Le site Internet “FilièrePro”…    
de nombreuses rubriques à découvrir en complément du magazine.  

A b o n n e m e n t

NOUVEAU

■ Pour 2 ans (16 numéros) -20% 
• France : 2 ans, 78 € TTC (dont T.V.A 20 %)    
• Étranger : 2 ans, 120 € HT, franco

■ Pour 1 an (8 numéros) 
• France : 1 an, 48 € TTC (dont T.V.A 20 %)   
• Étranger : 1 an, 75 € HT, franco

Je règle par : 

■  Chèque bancaire à l’ordre d’AD.Com 

■  Virement à l’ordre d’AD.Com 
CIC Paris Nation Entreprises - Compte 
N° 30066 10914 00010208501 10 




